BIZ

Economia

DOMINGD 17 DE MARZO DE 2012 EL DEBER

ANALISIS DEL COMERCIO EXTERIOR

José Lais Sandoval
- Experto en Comercio Infernacional-

Despachante aduanero,
un auxiliar necesario

Segilin las normas vigentes la presencia de ese técnico es necesaria en los
tramites de importacion y exportacion. Su constante capacitacion es clave

El despachante de Aduana, de
acuerdo con normas vigentes
en nuestro pais, es el auxiliar
de la funcidn publica aduane-
ra; esto indica que, necesaria-
mente, las mercancias deben
ser tramitadas por un despa-
chante legalmente autorizado
por la Aduana Nacional, Esa
autorizacion es importante
porque indica que el despa-
chante de Aduana debe dar la
buena fe al Estado para la lega-
lizacion de la importacién y ex-
portacion de las mercancias .

Garantia de un despachante
Lo fundamental en la cadena
logistica es que un buen des-
pachante va a generar eficacia
dentro de todo lo que es el ma-
nejo de la mercancia en el des-
pacho aduanero, porgue la lo-
gistica comprende no simple-
miene ¢l ransporte, también
el trdmite aduanero. Un buen
tramite aduanero, con buena
clasificacidn arancelaria y un
correcto llenado de la Declara-
cién Unica de Importacidn
(DUI), va a dar lugar aque la
Aduana tenga la certeza y la se-
guridad de que lo que esta
controlando estd efectivamen-
te realizado con buena certi-
dumbre, es una garantia del
Estado hacia lo que representa
el pago correcto de los tributos
de los importadores; aunque
va mds alld del pago, se trata de
los acuerdos para la desgrava-
cidn arancelaria.

Un eslabon importante

El accionar del despachante de
Aduana entra en la cadena de
la logistica en el momento en
que el importador entrega la
documentacién de lo que estd
por ingresar a los almacenes
de aduana, o estd de venida en
trinsito hacia nuestro pais por
cualquier via: aérea, terrestre,
maritima, o férrea. Se le da co-
bertura y el asesoramiento que
necesita al importador. Este,
requiere que su mercancia sea
tratada de forma diligente, efi-
ciente y rdpida. Existen varias
modalidades para hacer los
despachos: sobre camidn, una
vez ingresado a los almacenes;
despacho anticipado, que se

tiene que pagar los tributos
tres dias antes de que se llegue
a la frontera. Lo que el despa-
chante de aduana debe priori-
zar es el tiempo para que exista
la eficiencia v hacer una buena
declaracién de la DUI, que tie-
ne todos los datos que exige la
Aduana.

Conocimiento técnico

La tecnologia es necesaria y
esencial; toda la norma exis-
tente en la actualidad para el
procedimiento de importacién
pasa por un conocimiento téc-
nico-profesional. El tema es la

comunicacidn que tengamos |

que ver con nuestros gestores
que estin designados en cada
uno de los recintos. Utilizamos

métodos rdpidos porque el co-
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“El despachante de Aduana |

debe dar la buena fe al Es-
tado en el tema comercial”

“La tecnologia es necesa-
ria, dado que toda activi-
dad comercial pasa por un
conocimiento técnico”

“La falta de infraestruc-
tura y una adecuada logis-
tica son dos de los
principales problemas con
los que deben lidiar los
despachantes aduaneros
del pais"

José Luis Sandoval
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mercio exterior requiere agili-
dad. Mientras mds informa-
citn proporciona el importa-
dor, el Despachante de Aduana

| serd mds efectivo en su trabajo.

Dificultades en la cadena

El principal problema que se
enfrenta en la labor del despa-
chante de aduana y la cadena
logistica es la falta de infraes-
tructura por parte de las alma-

| ceneras, y no es simplemente
| infraestructura fisica, sino

también en el personal y ma-
quinaria

Ley de Aduanas, fortaleza

Por la Ley de Aduanas, los des-
pachantes estamos obligados a
tener una presencia real y evi-

| dente dentro de todo lo que es
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el proceso de importacion le-
gal. Nuestra gran fortaleza es
la Ley de Aduanas, que nos
permite tener presencia en el
tramite aduanero, mas alld de
que somos capacitados profe-
sionales. Otras fortalezas son:
el conocimiento, la honesti-
dad, la capacidad, la transpa-
rencia, que son herramientas
que nos son Gtiles, si se aplica
correctamente.

Experiencia, una herramienta
En este tiempo la experiencia
también es una herramienta.
Mis alld del conocimiento
adquirido en las universida-
des en este campo cientifico,
esta es una cuestion que pasa
por un gran conocimiento del
comercio exterior, fundamen-
talmente en los trdmites
aduaneros que son inheren-
tes a nuestro trabajo.

Especializacidon aduanera
Hubiera sido interesante el
especializarse en materias es-
pecificas aduaneras, de
acuerdo al arancel que tene-
mos en vigencia, como exis-
ten en otros pafses donde se
especializan por cada materia
especificase




