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Comportamiento de las Exportaciones Evolucion de la Balanza Comercial Comunidad Andina

El nuevo milenio esta marcado por un constante crecimiento En forma coincidente con el proceso de apertura gue fue Bolivia es parte suscriptora del Acuerdo de Cartagena que en 1949
en las ventas externas, batiendo un nuevo récord de profundizandose a partir de principios de os afios 90, un preocupante dio lugar al Pacto Subregional Andino, reconvertido en Comunidad
exportaciones en la gestion 2006 al alcanzar los 4.069 millones deéficit se fue presentando hasta hacerse cronico como caracteristica Andina (CAN) a partir de finales de julio de 1997 mediante el Protocolo
de dolares. del intercambio comercial de Bolivia con el mundo... de Trujillo (Protocolizado mediante Ley boliviana N° 1694 de 10 /Jul/1996).
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BOLIVA Y SU PARTICIPACION EN LOS PROCESOS DE INTEGRACION

“Retomar la Racionalidad en materia
de Integracion”

Ing. Ernesto Antelo Lopez
Presidente
Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

Aislarse del mundo, no es lo aconsejable.
Ningun pais en el mundo, atin asi haya sido su
intencion, ha podido quedar aislado del mundo.
No importa que los gobernantes deseen
retrotraerse en la historia, blindando fronteras
nacionales, o regionales, para sentir la seguridad
que éstas les puedan ofrecer, no lo lograrian
jamas, pues dos razones béasicas se los impide:
primero, ninglin pais produce absolutamente
todos los bienes que necesita; y segundo, el
resto de los paises avanzarian con rapidez en
tecnologia vy

productividad,
Cuales se convierten

185 €& Una de las razones mas importantes de un

camino: méas pobreza; retroceso tecnoldgico;
disminucion de la productividad; mayor
inseguridad alimentaria; mayor vulnerabilidad
a los desastres naturales; y quién sabe qué
consecuencias mas.

La historia de los procesos de integracion en
el mundo es profunda, extensa, y compleja. El
comun de estos procesos ha sido el beneficio
mMUtuo que se busca en los que proponen esta
integracion. Estos han sido motivados por
afinidades culturales; deseos de
complementariedad econdmica; proteccion
ante enemigos externos; aseguramiento de la
paz; aumentar la proteccion del mundo a traves
de instituciones mundiales. .. pero no ha habido
un proceso de integracion que haya perdurado
por ser impuesto a la fuerza, fracasaron
estrepitosamente, y esto se entiende si se
comprende que no es posible ir en contra de
la naturaleza humana, cual es, vivir en
comunidad.

Nuestro pais ha transitado por estos procesos
de integracion con mayor 0 menor éxito, y
hasta hace algunos anos, era uno de los mas
entusiastas en integrarse al mundo. A pesar
de nuestras diferencias, el pais entendid que
estar presentes en
la mayor cantidad de
Organismos

en fundamental
para aumentar la
calidad de vida.

Acuerdo Comercial es la de contar con un
compromiso de derechos y obligaciones
entre las partes, obteniendo ventajas

Internacionales;
firmar Acuerdos
Comerciales;

Vemos con enorme preocupacion la poca
sensata intencion de retirarse de los
Organismos Internacionales, los cuales
garantizan el respeto a nociones basicas de
humanidad, y aseguran un adecuado grado de
confianza en os paises miembros, tanto para
las inversiones, como de sus ciudadanos. Por
otra parte, es lamentable que no se intente
avanzar en negociaciones de Acuerdos con un
contenido comercial y economico de largo
alcance, con paises y bloques que pueden ser
los mercados que permitan que los productos
bolivianos sean vendidos, para asi generar
empleo y prosperidad en el pais.

Una de las razones mas importantes de un
Acuerdo Comercial es la de contar con un
compromiso de derechos y obligaciones entre
las partes, obteniendo ventajas econémicas y
comerciales frente a terceros. Logicamente,
para que un Acuerdo sea de conveniencia
mutua, éste debe ser negociado por los mejores
técnicos del pais, dejando de lado posturas
politicas mediaticas, a fin de garantizar
beneficios para el acceso de nuestros
productos a los mayores mercados del mundo.

Desde el Instituto Boliviano de Comercio
Exterior, abogamos por que nuestros
gobernantes retomen la senda de la
racionalidad en los procesos de integracion
gue Bolivia necesita, caso contrario, advertimos
que el aislamiento al gue nos encaminamos,
solo podra generar mas pobreza.
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Dia Fecha  Oficial Paralela
Domingo 01 795 785
Lunes 02 795 785
Martes 03 793 783
Miércoles 04 793 783
Jueves 05 793 783
Viernes 06 793 783
Sabado (04 793 783
Domingo 08 793 783
Lunes 09 793 783
Martes 10 793 783
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Jueves 12 793 783
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Martes 17 791 781
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Jueves 19 791 781
Viernes 20 791 781
Séabado 21 789 779
Domingo 22 789 779
Lunes 23 789 7.79
Martes 24 789 7.79
Miércoles 25 789 7.79
Jueves 26 789 779
Viernes 27 789 779
Sabado 28 789 7.79
Domingo 29 789 7.79

economicas y comerciales frente a terceros.
Logicamente, para que un Acuerdo sea de

OFICINA CENTRAL

promover la union Av. Velarde N° 131

Ni la Gran Muralla
China, ni el
aislamiento del
Tibet, lograron
proteger estas naciones. Seguramente, la
frontera ideoldgica en torno a Tratados que
algunos miembros del Gobierno boliviano
pretenden, tampoco lo hara. Es conveniente
que se den cuenta lo antes posible de esta
realidad, porque de o contrario, ese pretendido

conveniencia mutua, éste debe ser
negociado por los mejores técnicos del paisyy

sudamericana vy
latinoamericana; era
inevitable para el
crecimiento
econdémico. A pesar de esa conviccion de
integracion del pais, en el Ultimo afno hemos
ViSto como estos procesos no son atendidos
adecuadamente, méas al contrario, se intenta
erigir Tratados y Acuerdos puramente
ideologicos que sustituyan a los econdmicos.
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BOLIVIA Y SU PARTICIPACION EN LOS PROCESOS DE INTEGRACION
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Bolivia y su participacion en los Procesos
de Integracion

1> Introduccion

Durante la segunda mitad de la década de
los afios ochenta se sucedieron cambios
trascendentales en la economia mundial,
especialmente en lo concerniente a la
profundizacion de una creciente tendencia
hacia la conformacion de bloques
econémico-comerciales, al influjo de la
globalizacion de la economia mundial cuya
mayor expresion se dio en la expansion
del sector de las finanzas, alentado por el
vertiginoso desarrollo de la Tecnologia de
la Informacion y la Comunicacion.

La Comunidad Economica Europea (CEE)
decidi6 avanzar hacia un inédito estadio
de integracion, el de una Union Econdmica
y con ello se inici6 un proceso mundial de
formacion o profundizacion de los blogues
econdmicos en otros continentes, vis a vis
el relanzamiento del sistema multilateral
de comercio.

Sudameérica no escapod a dicha corriente.
Afinales de la década de los "80 se decidio
el relanzamiento del antiguo Pacto
Subregional Andino, el cual en el breve
lapso de tres anos avanzd mucho mas que
en sus dos décadas de existencia anterior,
llegando a constituir la Zona de Libre
Comercio Andina. Algunos de los paises
del Cono Sur, decidieron integrarse,
avanzando hacia un Mercado Comun del
Sur (MERCOSUR).

La proliferacion de Acuerdos de Alcance
Parcial y la profundizacion de los esfuerzos
por la integracion regional al interior de la
Asociacion Latinoamericana de Integracion
(ALADI) adquirid un notable frenesi,
generando un entramado de mas de 100
convenios de diferente indole.

Bolivia, por su parte, inicio en la década de
los afios 90 la suscripcion de diferentes
Acuerdos Comerciales, privilegiando el
perfeccionamiento de la Zona de Libre
Comercio con la Comunidad Andina - CAN
(Colombia, Ecuador y Per(), inclusive con
Venezuela -quien pese a su retiro de la
CAN, alin debe conceder “arancel cero” a
las exportaciones bolivianas por 5 anos
(Art. 135 del Acuerdo de Cartagena)-
negocio un tratado de libre comercio con
México, y un Acuerdo de Libre Comercio
con MERCOSUR (Argentina, Brasil, Paraguay
y Uruguay); establecio convenios bilaterales
de preferencias fijas con Chile y Cuba, y
gestiond tratamientos preferenciales
unilaterales para sus exportaciones ante
los Estados Unidos de América y la Union
Europea.

Bolivia es beneficiaria, ademas, de
mecanismos de cooperacion comercial que
le otorgan los paises desarrollados a traves
de los Sistemas Generalizados de
Preferencias (SGPs), l0s cuales permiten a
los productos de origen boliviano, acceder
a estos mercados libre del pago de
aranceles’. A continuacion se presenta un
resumen de los principales acuerdos y
mecanismos concesionales que reportan
preferencias arancelarias para el acceso
de productos bolivianos:

reunir las condiciones internas que hicieran
atractiva su geografia para atraer
inversiones, las que efectivamente llegaron
al pais, asociadas a la actividad extractiva
(petrdleo, gas, minerales).

La ausencia de una Estrategia de Desarrollo
que privilegiara politicas publicas para
apuntalar la actividad productiva y la
competitividad, derivaron en una suerte de
"apertura ingenua” del pais que vio como
Su sector externo se deterioro en el tiempo,

Amazonica, Hidrovia Paraguay-Parana,
IIRSA, Comunidad Sudamericana), los que
constituyen espacios economicos y de
desarrollo de la infraestructura fisica muy
Ventajosos para ejecutar una estrategia de
integracion que vaya mas alla de lo
estrictamente comercial, incorporando
como ejes fundamentales los vinculados
con los recursos energéticos, la
infraestructura fisica, transportes, vias
fluviales, puertos, zonas francas y alianzas
empresariales con los paises socios.

Relacion de Acuerdos Comerciales y Mecanismos de Cooperacion Concesionales

en favor de Bolivia

No. ACUERDO TIPO DE ACUERDO PAISES INICIO VIGENCIA
1 JAR.AM 1 (ALADI) Area de preferencias arancelarias Miembros de ALADI Abril de 1983 Indefinida
2 |AR.PAR 4 (ALADI) Area de preferencias arancelarias Miembros de ALADI Julio de 1984 Indefinida
3 |AAP.AG 2 (ALADI) Area de preferencias arancelarias Miembros de ALADI (excepto México) [Junio de 1993 Indefinida
4 |Comunidad Andina - CAN (ex |Zona de Libre Comercio Andina Bolivia, Colombia, Ecuador, Pert y Enero de 1993 Indefinida
Pacto Andino) ) Venezuela
5 |AAP.CE 22 Area de preferencias arancelarias Bolivia y Chile Julio de 1993 Indefinida
6 |AAP.CE 31 Tratado de Libre Comercio Bolivia y México Enero de 1995 Indefinida
7 |AAP.CE 36 Area de Libre Comercio Bolivia, Argentina, Brasil, Paraguay y |Febrero de 1997 Indefinida
Uruguay
8 |AAP.CE 47 Area de preferencias arancelarias Bolivia y Cuba Agosto de 2001 Indefinida
9 |ALBA-TCP Area de preferencias arancelarias Bolivia, Venezuela y Cuba Abril de 2006 Indefinida
10 |ATPDEA Preferencias arancelarias unilaterales |Bolivia, Colombia, Ecuador, Pert y Diciembre de 2001 Febrero de 2008
Estados Unidos de América
11 |SGP EE.UU. Preferencias arancelarias unilaterales |Estados Unidos de América y paises |Enero de 1976 Diciembre de 200¢
elegibles
12 |SPG Plus Unién Europea Preferencias arancelarias unilaterales  |Union Europea y paises elegibles Julio de 2005 Diciembre de 201!
13 |SGP Canada Preferencias arancelarias unilaterales |Canada y paises elegibles Julio de 1974 Diciembre de 201«
14 |SGP Japon Preferencias arancelarias unilaterales |Japén y paises elegibles Agosto de 1971 Diciembre de 201°

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

Otros paises que también ofrecen SGP a
Bolivia son: Bulgaria, Nueva Zelanda,
Noruega, Rusia, Turquia y Suiza.

La vertiginosa evolucion de la globalizacion
como megatendencia mundial hace prever
que en un par de décadas mas, rija un
escenario radicalmente distinto al actual.
De acuerdo a como se van presentando los
acontecimientos, es posible que para
entonces puedan haberse consolidado tres
grandes areas geoeconomicas en el mundo:
la del Euro (la Union Europea ampliando su
espacio de influencia sobre todo Europa y
ciertas regiones del Asia); el area del dolar
(con los EE.UU., habiendo consolidado su
influencia sobre todo el Continente
Americano); v, el area del yen, con Japon
(ejerciendo su influencia en el Sudeste
Asiatico), con una rivalidad muy fuerte
respecto de la China Popular, pais que
rapidamente esta pasando a convertirse en
la “fabrica mundial de manufacturas”.

Con un gran potencial productivo por
desarrollar, pero con una gran debilidad en
materia de ahorro interno, Bolivia avanzo
durante la década de los afios 90 por la
senda de la apertura y la liberalizacion
comercial, la desregulacion de su economia
y la privatizacion de las empresas
estratégicas del Estado, en un intento por

pese a la drastica recomposicion de sus
exportaciones con la incursion de las
denominadas exportaciones no
tradicionales, fundamentalmente, productos
agroindustriales y manufacturas.

A la luz de la experiencia recogida por el
pais durante mas de dos décadas, es posible
concluir que la entusiasta apertura de la
economia por la via unilateral y a través de
sendos acuerdos comerciales, no ha sido
suficiente estimulo para atraer capitales que
activen el potencial productivo y exportador,
conducentes a promover el desarrollo
economico esperado; la ausencia de politicas
publicas que resuelvan aspectos inherentes
a la competitividad (infraestructura de
transportes, financiamiento, facilitacion de
la gestion empresarial, seguridad juridica,
etc.) ha sido un factor determinante para
que los beneficios que se esperaba derivaran
de los procesos de integracion economica
y comercial con otros paises, se hayan
resumido a ciertas regiones y estamentos
de la sociedad boliviana, perdiéndose la
oportunidad de un efecto méas vasto y
satisfactorio.

La posicion geografica de Bolivia le da el
privilegio de participar en todos los
mecanismos de integracion (CAN,
MERCOSUR, Cuenca del Plata, Cuenca

IbEvolucion Histoérica del

Comercio Exterior Boliviano

Durante los Ultimos 27 afios, el comercio
exterior boliviano se caracterizd por una
alta dependencia a las importaciones ante
la falta de una produccion doméstica;
asimismo, las ventas externas bolivianas
siguen basandose en exportaciones
tradicionales (minerales, hidrocarburos) y
en las Ultimas dos décadas, el desarrollo
de productos no tradicionales
(agroindustriales, manufacturas,
marroquineria, etc.). En el presente acapite
se desarrollara los aspectos generales del
comercio exterior de Bolivia, sobre la base
de la informacion oficial del Instituto
Nacional de Estadistica (INE).

(1) Comportamiento de las

Exportaciones

Las exportaciones holivianas se estancaron
en un nivel cercano a los 1.000 millones
de dolares durante varios afios de la década
de los 90, pero el nuevo milenio esta
marcado por un constante crecimiento en
las ventas externas, batiendo un nuevo
récord de exportaciones en la gestion 2006
al alcanzar los 4.069 millones de dolares.

1) Arancel: Tarifa aduanera o impuesto de importacion que se aplica a los bienes que se internan a territorio aduanero, siendo originarios y procedentes del exterior del pais (IBCE, “Glosario de Comercio Exterior, Integracion y Comercio Electronico”, 2005).

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

http://www.ibce.org.bo
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En lo que respecta a mayo de 2007, las
exportaciones ascienden a los 1.650
millones de doblares, cifra que s mayor en
138 millones de doblares a similar periodo
del afio anterior, cuando alcanzaron los
1.512 millones de dolares. Por lo tanto, el
constante crecimiento experimentado,
marca un nuevo hito histérico por el
aumento de las ventas externas
caracterizado en este nuevo siglo,
perfilandose a batir un nuevo récord.

Efectivamente, las Exportaciones No
Tradicionales (ENT) jugaron un papel
preponderante para lograr este resultado, al
haber superado Bolivia por vez primera el
mitico referente de los 1.000 millones de
dolares, aportando en la gestion 2006 con
cerca del 31% al valor total, dando cuenta del
exitoso esfuerzo del sector exportador
boliviano por generar mayores volimenes de
ventas en este campo, traducidos internamente
en mayores niveles de ingresos y empleo.

Debe recordarse que en el periodo de
anélisis las ENT se consolidaron
progresivamente en el tiempo, logrando un
cambio en la estructuracion de las ventas
externas del pais, y un vasto efecto
multiplicador sobre la economia del pais,
a diferencia de las “exportaciones
tradicionales” que, como en el caso de la
actividades extractivas (mineria,
hidrocarburos), son fuertemente intensivas
en capital como factor de produccion.

Las exportaciones bolivianas tuvieron la
siguiente estructura en la gestion 2006: ENT
por 1.267 millones de dolares (31%); minerales,
792 millones de doélares (20%); e,
hidrocarburos, 2.010 millones de dolares (49%).

El nimero de productos que Bolivia exportd
el ano 1990 era de 223, de los cuales 53
rebasaron el referente del millon de délares;
en la gestion 2006 la oferta exportable
realizada subi6 a 999 productos, de los
cuales 105 superaron el millon de dolares,
notandose un incremento intertemporal
del 345% en cuanto al nimero de bienes
enviados al exterior, y de casi el 100% los
que superan el millén de ddlares.

(2)Comportamiento de las
Importaciones

Las compras de bienes desde el mercado
internacional durante la década de los afios
noventa estuvieron marcadas por un
vertiginoso crecimiento, alcanzando su
maximo nivel en la gestion 1998 con mas
de 2.400 millones de dolares, situacion
explicada por el cumplimiento de
compromisos de inversion derivados del
proceso de capitalizacion de las empresas
estratégicas del Estado. Posteriormente, se
puede observar una tendencia creciente
de las importaciones, alcanzando un
méaximo historico de 2.809 millones de
dolares en el afio 2006.

http://www.ibce.org.bo
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Bolivia: Exportaciones comparativas segun estructura

Gestiones 1980, 2000 - 2007

(Valor en millones de ddlares estadounidenses)

PRODUCTO 1980 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 (p) 2007 (a)
TOTAL EXPORTACIONES (Sin efectos personales ni reexp.) 1037 1.246  1.226 1320 1590 2195 2752 4.069 1.650
MINERALES 647 425 340 347 369 457 544 792 360
HIDROCARBUROS 245 179 304 346 505 851  1.342 2.010 812
OTROS PRODUCTOS . 145 643 583 627 715 886 866 1.267 477
REEXPORTACIONES 13 226 124 52 84 68 56 -
EFECTOS PERSONALES 03 3 3 3 3 3 3 - -

Bolivia: Importaciones comparativas segln estructura
Gestiones 1981, 2000 - 2007
(Valor en millones de délares estadounidenses)

PRODUCTO 1981 2000 2001 2002 2003 2004 2006 (p) 2007 (a)
TOTAL IMPORTACIONES 917 2.020 1.708 1.832 1.692 1.888 2.343 2.809 1.271
BIENES DE CONSUMO 234 471 410 374 359 397 496 547 279
MATERIAS PRIMAS Y PRODUCTOS INTERMEDIOS 386 932 870 926 862 985 1.260 1.640 719
BIENES DE CAPITAL 290 607 418 524 458 487 565 614 270
DIVERSOS 5 1 10 8 12 17 22 4 1
EFECTOS PERSONALES 2,1 --- - - 2 1 1 3 2

Bolivia: Exportaciones comparativas segun estructura

Gestiones 1990 - 2007

(Valor en millones de doélares estadounidenses)

PRODUCTO 1990 1991 1992 1993

EXPORTACIONES*
IMPORTACIONES

923
702

851
994

741
1.130

786
1177

1994

1995 1996 1997 1998 1999 2000

1.090
1.196

1.138
1.434

1.215
1.657

1.254
1.926

1.108
2.451

1.042
2.098

1.246
2.020

2001

1.226
1.708

2002 2003 2004 2005 2006 (p) 2007 (a)

1.320
1.832

1.590
1.692

2.195
1.887

2752
2.342

4.069
2.809

1.650
1.271

SALDO COMERCIAL 221 (143)  (389)  (391)

(106)  (296)  (442)  (672) (1.343) (1.056)  (774)

(482)

(512)  (102) 308 410 1.261 379

A mayo de 2007, se mantiene el incremento
en las importaciones logrando compras
por 1.271 millones de dolares, 111 millones
de ddlares mas que las compras a mayo
del afio 2006, cuando estas fueron de 1.160
millones de dolares.

La composicion de las importaciones bolivianas
practicamente se ha mantenido inalterada
durante las dos Ultimas décadas, con un claro
predominio de las compras de bienes asociados
a los procesos de produccion, tanto para el
mercado interno como para la exportacion.

En la gestion 2006, la composicion de las
importaciones fue la siguiente: 1.640 millones
de dolares en “materias primas y productos
intermedios” (58%); 614 millones de dolares en
“bienes de capital” (22%); 547 millones de
dolares en “bienes de consumo” (19,9%); y, 4
millones de dolares en “diversos” (0,1%).

Los datos analizados evidencian la dependencia
de Bolivia, del abastecimiento externo en la
adquisicion de materias primas e insumos, asi
como de los bienes de capital utilizados por la
industria nacional.

El nimero de productos importados en 1990
era de 3.587, de los cuales 140 rebasaron el
millon de dolares; en la gestion 2006 dicho
ndmero subio a 5.404, de los cuales, 340

Superaron el millon de dolares, notandose un
incremento intertemporal del 51% en cuanto
alnimero de bienes adquiridos, y de 143% los
que superaron el millon de dolares.

(3)Evolucion de la Balanza

Comercial

En forma coincidente con el proceso de apertura
que fue profundizandose a partir de principios
de los afios ‘90, un preocupante déficit se fue
presentando hasta hacerse cronico como
caracteristica del intercambio comercial de Bolivia
con el mundo, llegando el desbalance a un punto
clspide de mas de 1.300 millones de dolares en
1998, si bien luego la tendencia fue hacia la baja,
por dos fenémenos de distinta direccion pero de
efecto concurrente: la subida de las exportaciones
y la disminucion de las importaciones.

El afio 2004 -luego de trece afios de un
recurrente déficit en la balanza comercial- el
pais cerrd con un superavit de 308 millones de
dblares americanos, gracias al incremento del
volumen de las ventas de gas natural y los
buenos precios para las materias primas e
insumos en el mercado mundial; éste
crecimiento alcanzoé la cuspide en el 2006
logrando superar por primera vez 1os 1.000
millones de ddlares de saldo comercial positivo.

Paradgjicamente, durante los Ultimos diecisiete

afnos (1990-2006) un pais necesitado de
capitales como Bolivia, transfirio en forma neta
através de su comercio exterior, cerca de 4.500
millones de dolares fruto del desbalance
indicado anteriormente.

lll: Acuerdos Comerciales

suscritos y mecanismos de
cooperacion comercial - su
aprovechamiento

(1)Acuerdo de Ambito Regional

ALADI

La Asociacion Latinoamericana de
Integracion (ALADI) se constituye por el
Tratado de Montevideo de 1980, suscrito
por 11 paises (Argentina, Brasil, Bolivia,
Colombia, Ecuador, Chile, Pert, Paraguay,
México, Uruguay y Venezuela),
posteriormente se adhirié Cuba.

El deseo integracionista de los paises
encontrd variados cauces para su
materializacion, teniendo en cuenta que
se establecio un area de preferencias
econdmicas que se desarrollan por medio
de los tres mecanismos principales del
Tratado, con el fin de lograr un mercado
comun latinoamericano:

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

(p): Datos preliminares
(a): Avance enero - mayo

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

(a): Avance enero - mayo

p): Datos preliminares

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE
(a): Avance enero - mayo

* Sin reexportaciones, ni efectos personales
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e Una Preferencia Arancelaria Regional
(PAR) que se aplica a productos
originarios de los paises miembros
frente a los aranceles vigentes para
terceros paises.

e Acuerdos de Alcance Regional
(comunes a la totalidad de los paises
miembros). Por ejemplo: Néminas de
Apertura de los Mercados (NAM) a favor
de los paises de menor desarrollo
econodmico relativo (Bolivia, Ecuadory
Paraguay); acuerdo de cooperacion
cientifica y tecnoldgica; acuerdo de
intercambio de bienes en las areas
educacional, cultural y cientifica.

e Acuerdos de Alcance Parcial, con la
participacion de dos 0 mas paises del
area. Hay casi 100 acuerdos de este
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e Con México a través del Acuerdo de
Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica N° 31 (AAP.CE 31).

e Con Cuba por intermedio del Acuerdo

de Alcance Parcial de
Complementacion Econdmica N° 47
(AAPCE 47).

Es necesario incidir en el mejoramiento de
los citados Acuerdos en o que se refiere
alas medidas arancelarias y no arancelarias
que limitan el acceso a las exportaciones
bolivianas, para lo cual es necesario
acompanfiar a estos Acuerdos con politicas
de desarrollo productivo y de
competitividad, para el efectivo
aprovechamiento de los correspondientes
mercados preferenciales.

tipo y de naturaleza muy diversa: @Comunidad Andina

promocién del comercio;
complementacién econémica e
industrial, agropecuarios,; etc.

La Preferencia Arancelaria Regional (PAR),
mecanismo en el cual Bolivia recibe
preferencias diferenciales en su calidad de
pais de menor desarrollo econdmico
relativo (PMDER) mediterraneo, no tiene en
la actualidad efectos relevantes frente a
las condiciones de acceso a los mercados
gue resultan de la Zona de Libre Comercio
Andina y de los acuerdos con el
MERCOSUR, Chile y México. Las NAMS
tampoco fueron el mecanismo para
cambiar las condiciones de participacion
de Bolivia en el proceso de integracion, en
la actualidad algunas preferencias
puntuales mantienen su utilidad frente a
los programas de liberacion mas dilatados
de los acuerdos o productos que guedaron
en las listas de excepciones.

Bolivia, en el marco de ALADI tiene suscritos
varios Acuerdos de Integracion Comercial:

e (Con Argentina, Brasil, Uruguay y
Paraguay (MERCOSUR), bajo las
instancias del Acuerdo de Alcance
Parcial de Complementacion
Econdémica N° 36 (AAP.CE 36).

® Con Chile por medio del Acuerdo de
Alcance Parcial de Complementacion
Econdémica N° 22 (AAP.CE 22).

2000
PAISES X (]
V. Oficial V. CIF

COLOMBIA 196| 48|
ECUADOR 5 8
PERU 57 102
VENEZUELA 50 4

TOTAL CAN 308| 163

TOTAL BOLIVIA 1.246| 1.977

CAN/TOTAL BOLIVIA (en %) 24,69| 8,23

Saldo X M
Comercial V. Oficial V.CIF Comercial V.Oficial V.CIF Comercial V.Oficial V.CIF Comercial V.Oficial V.CIF Comercial V.Oficial V.CIF

148 188| 48 140 139 43 %
@) 8 6 2 2 7 @)
(45) 64| 108 (44) 68| 95 @7)
46 % 17 78 75| 14 161

(730)

Bolivia es parte suscriptora del Acuerdo de
Cartagena que en 1969 dio lugar al Pacto
Subregional Andino, reconvertido en
Comunidad Andina (CAN) a partir de finales
de julio de 1997, mediante el Protocolo de
Trujillo (Protocolizado mediante Ley
boliviana N° 1694 de 10 de julio de 1996).
Actualmente, los paises miembros de la
CAN son: Bolivia, Colombia, Ecuador y Peru.
Venezuela fue miembro hasta abril de 2006,
y Chile fue miembro hasta 1976,
posteriormente retorné en 2007 como
Miembro asociado.

En este marco, Bolivia hace parte de la
Zona de Libre Comercio Andina,
perfeccionada desde enero de 1993, por
la cual todos los productos originarios de
Colombia, Ecuador, Perl y Venezuela
ingresan a Bolivia libre de gravamenes, y
de similar forma, los productos originarios
de Bolivia ingresan libres de aranceles y
trabas no arancelarias a tales paises
(excepto por algunas salvaguardias,
sobretasas, e incumplimientos a la
normativa andina que se han venido
sucediendo en los ultimos anos).

Bolivia hace parte también de la Union
Aduanera Andina en formacion; si bien no
aplica los actuales niveles del 5%, 10%, 15%
y 20% del Arancel Externo Comun, ha
consolidado su arancel nacional (5% Yy 10%)
como Arancel Externo, subordinado de esta

manera el manejo de su politica arancelaria
en favor del blogue andino.

Perli no logro adscribirse a la Zona de Libre
comercio Andina inmediatamente, por |0
cual solicitd una licencia temporal
justificando en su solicitud, la imposibilidad
de reasumir el cumplimiento de sus
compromisos comerciales, debido a que
muchos sectores productivos sensibles de
Su economia no estaban preparados para
encarar una liberalizacion de aranceles en
el corto plazo. Esta licencia fue dada al Pert
a través de la Decision 321 de la Comision
del Acuerdo de Cartagena (27/AG0/1992),
habiéndose diferido durante varios afos
su retorno. Mediante la Decision 414 de la
Comisién de la Comunidad Andina
(30/JUL/1997), se establecid la
reincorporacion del Per( a la zona de libre
comercio andina, la cual se consolidé a
partir del 01/ENE/2006.

Por su parte, Venezuela renuncié como
Pais Miembro el pasado 22 de abril de 2006
ante la Comision de la CAN, de acuerdo al
Articulo 135 del Acuerdo de Cartagena; sin
embargo, las preferencias derivadas de la
zona de libre comercio andina, estan
vigentes por 5 anos contados a partir de
la denuncia del Acuerdo, salvo que
Venezuela solicite un tiempo menor, el cual
deberé estar debidamente fundamentado,
y ser aprobado por la Comision de la CAN.

El 8 de junio de 2007, luego de tres décadas
de ausencia (miembro hasta 1976) Chile
vuelve al seno de la Comunidad Andina
como miembro asociado; sin embargo, las
relaciones comerciales entre 0os paises
miembros de la CAN y Chile continuaran
rigiendose por lo previsto en los Acuerdos
de Complementacion Econdmica suscritos
por ambas partes en el marco de la ALADI.

Bolivia durante un afio presidio la
Presidencia Pro Témpore de la CAN, tiempo
en el cual el Presidente y el Canciller de la
Republica fueron victimas de sus malos
asesores, que ideologizaron y politizaron
el tratamiento de la integracion en la CAN,
al extremo que este blogue casi sucumbe,
ya que un mal calculo llevo al pais a
obstaculizar el inicio de la negociacion
Comunidad Andina-Union Europea (CAN-
UE), por la inadecuada lectura de la realidad
gue vive el mundo y que ciertas

Bolivia: Relacion Comercial con la Comunidad Andina
(Valor en millones de dolares estadounidenses)

2001 2002

Saldo X M Saldo

145 355 179 176 384 158 226

1.226| 1.708| (482) 1.320| 1.832 (512)

28,97| 10,48 29,10 8,64

X

424
1.590

26,70

2003
M Saldo X ]

2004 2005

Saldo X M

48 108 126 61 65 180 57
8 4 8 10 (1) 3 12
105 (21)] 136 127 9 124 152
9| 164 236 10 225 159 39
169 255 506 208 298 466 261

1.692 (102) 2.195| 1.888 307 2.752( 2.343]

10,00 23,05 11,04 16,94| 11,13

Saldo X m
Comercial V. Oficial

organizaciones y asesores se empefian en
desconocer, complicando
innecesariamente al Gobierno.
Recientemente Bolivia entregd la
Presidencia a Colombia, en ocasion de
celebrarse la Cumbre Presidencial Andina
en Tarija, Bolivia (12 al 14/JUN/2007).

Actualmente el gran problema con el que
se enfrenta la Comunidad Andina es el
establecimiento de un Arancel Externo
comun (AEC) el cual atn no ha sido
debidamente consensuado para
perfeccionarlo hacia una Union Aduanera,
condicion indispensable para negociar el
Acuerdo de Asociacion CAN-UE.

Haciendo un recuento por paises de las
principales afectaciones a las exportaciones
bolivianas, Venezuela incumple el Articulo
135 del Acuerdo de Cartagena, pese a que
estando fuera de la CAN esta obligada a
respetar el libre comercio por 4 afios mas.
Los exportadores bolivianos
lamentablemente se ven sometidos a una
serie de tramites engorrosos derivados del
Tratado de Comercio de los Pueblos (TCP),
que estan desalentando las ventas con
valor agregado a Venezuela; al parecer, este
pais lo que quiere es comprar materia prima
-como el grano de soya- y entorpecer la
venta de aceites refinados.

En el caso de Colombia, no se dilucido
cdmo continuara en el futuro la venta de
las oleaginosas bolivianas a ese mercado,
una vez que el Tratado de Libre Comercio
(TLC) entre en vigencia con los EE.UU. Se
espera que durante la Presidencia Pro
Tempore del Presidente Uribe, este tema
pueda ser resuelto de buena manera.
Respecto al Per(, es de lamentar que -pese
a que ese mercado se convirtio en el de
mayor importancia para Bolivia el afo
pasado- no se trabajo un buen dialogo
bilateral para afianzarlo, al igual que
Ecuador; por el contrario, se llevo al Perd
al borde del retiro de la CAN.

Otra preocupacion para las exportaciones
bolivianas, se origina con la puesta en
marcha en el afio 2005 del Acuerdo de
Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica N° 59 (AAPCE 59), suscrito entre
Colombia, Ecuador y Venezuela con los
Estados Parte del MERCOSUR (Argentina,
Brasil, Uruguay, y Paraguay), y de Perl con

2006 (p) 2007 (a)
Saldo X M Saldo

V.CIF Comercial V. Oficial V.CIF Comercial

123 154 64 91 58 27 31
(10) 11 10 1 4 4 (0,3)
(29) 232 189 43 95| 89 6
120] 195 57| 139 69 13 56
205 592 319 273 226 133 93,

409 2.809] 1.261 1.650| 1.271 379

11,34 13,70| 10,46

http://www.ibce.org.bo

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

tuto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

- mayo
Nota: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales.

Los datos de importaciones incluye efectos personales.
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el MERCOSUR, a través del Acuerdo de
Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica N° 58 (AAPCE 58), los cuales
establecen la eliminacion de aranceles de
importacion de las Partes Signatarias mediante
un proceso gradual y automatico en un plazo
méaximo de 15y 14 afos, respectivamente. En
la medida que el mercado andino se vaya
abriendo a favor de la produccion del
MERCOSUR, Bolivia enfrentara cada vez mas
la enorme tarea de tener que competir en
desigualdad de condiciones frente a quienes
no estan castigados por el sobrecosto del
transporte que supone el enclaustramiento
geografico del pais. Brasil, Argentina, incluso
Paraguay, ademas de tener una produccion a
escala, detentan un menor costo de realizacion
de su produccion, por tanto, son mas
competitivos para llegar a los mercados
andinos.

2)Comentarios sobre la Relacion

Comercial Bolivia - Comunidad
Andina

La CAN es el Unico blogue comercial, dentro
de los diversos Acuerdos Comerciales y
Mecanismos de Cooperacion suscritos por
Bolivia, que arroja constantes saldos
comerciales favorables para el pais. Ello,
principalmente por la complementariedad
economica existente entre las necesidades
de abastecimiento de dicho blogue y la
vocacion productiva de Bolivia,
basicamente agroexportadora.

El promedio de las ventas bolivianas hacia la CAN
ha sido de 434 millones de dolares en el periodo
2000-2006, dentro del cual se observa una
tendencia claramente creciente de las ventas
bolivianas (el registro de casi 600 millones de
dolares en el 2006 duplica las ventas del afio 2000,
€omo se puede apreciar en el cuadro anterior).

La importancia que ha adquirido el mercado
andino para las colocaciones de productos
bolivianos, en términos de participacion sobre las
ventas totales ha sido creciente: 25% en el afo
2000; subiendo al 29% en el afio 2001 y 2002,
descendiendo luego al 27% en el afio 2003; al 23%
en el 2004; 17% en el afo 2005; Y, 15% en 2006.
Cabe aclarar que el descenso experimentado
durante los 3 Ultimos afios en la participacion de
las exportaciones hacia la CAN, se explica por el
crecimiento desmesurado de las ventas bolivianas
provocado por las exportaciones de un solo
producto: gas natural hacia el Brasil (41% de las
exportaciones totales de Bolivia en la gestion
2006). En promedio, el 23% de las exportaciones
bolivianas han tenido como destinola CAN, durante
el periodo en analisis.

El principal destino de las exportaciones en la
gestion 2006 fue Perl con 232 millones de
dolares, quien paraddjicamente también, fue
el principal abastecedor de bienes desde la
CAN por 189 millones; por su parte Venezuela,
fue el segundo mercado en importancia
reportando el saldo comercial mas significativo
(139 millones de ddlares).

Dentro de los principales bienes que Bolivia @Aprovechamiento por parte

vendio a la CAN en la gestion 2006 destacaron
32 productos que registraron valores por encima
del millon de dolares americanos, haciendo en
conjunto 568 millones de dolares, representando
el 96% del total exportado a dicho blogue.

Destacan dentro de los principales bienes
exportados, los del complejo oleaginoso: torta
de soya (201 millones de dblares); aceite en
bruto de soya (100 millones); aceite de girasol
en bruto (27 millones); harina de soya (18
millones); aceite refinado de soya (17 millones),
grano de soya (9 millones); torta de girasol (6
millones), aceites refinados, mezclas (5 millones);
y aceite refinado de girasol (4 millones).

Otros productos -principalmente
agroindustriales- tienen un gran mercado en
la CAN: hilados de algoddn (13 millones); azlicar
refinada (11 millones de dolares); leche en polvo
(8 millones); placas y baldosas de ceramica (3
millones), mantequilla (2 millones); y, alcohol
etilico (1,3 millones de dolares).

Finalmente, estan también como productos
relevantes los minerales como la plata (19
millones de ddlares), el zinc (16 millones), el
plomo (3 millones) y el estario sin alear (2,4
millones).

En lo que respecta a las importaciones de
productos originarios de la CAN, éstas han
tenido un comportamiento ascendente entre
el afio 2000 y 2006, aungue en una menor
Cuantia gue las exportaciones bolivianas hacia
el mercado andino. Los 319 millones de délares
registrados en la gestion 2006, denotaron un
crecimiento de casi 96% respecto a los 163
millones de ddlares del afio 2000.

Bolivia importd en la gestion 2006 un total de
61 productos con valores individuales
superiores al millon de dolares, significando
éstos el 69% del total importado desde la CAN
(220 millones de dolares), pudiéndose citar:
diésel (42 millones de dolares); barras de hierro
(20 millones); pafales (17 millones);
preparaciones para lavar (8 millones); botellas
y frascos de plasticos (6,5 millones); laminas
de plastico (5 millones); algodon en fibra (5
millones); perfiles de hierro sin alear (4 millones);
productos laminas de hierro 0 acero (@ millones);
perfumes y aguas de tocador (4 millones);
galletas dulces (3,6 millones); alambre de cobre
(3,6 millones); cables de filamento sintético (3,5
millones); harina de trigo (3,5 millones); ,
maquinas y aparatos para clasificar minerales
(3,5 millones de dolares).

Amayo de 2007, el saldo comercial con la CAN
contintia siendo positivo en 93 millones, siendo
el principal rubro de exportacion el complejo
0leaginoso con una participacion del 62% sobre
las ventas totales a la CAN, mientras que las
importaciones mantiene el mismo
comportamiento de la gestion pasada,
concentrandose enlos 10 principales productos
casi el 30% de las compras totales a la CAN.

de Bolivia

En 1992, practicamente un afio antes de la
puesta envigencia de laZona de Libre Comercio
Andina, Bolivia exportd 91 millones de dolares?,
representando los 50 principales productos
exportados el 92% del total vendido, los mismos
Que ingresaron con arancel cero al mercado
andino.

El afio 2006, Bolivia exportd 592 millones de
dblares ala CAN. Los principales 50 productos
de mayor valor exportado sumaron 580
millones de dolares, equivalentes al 98% del
total global exportado, ingresando la totalidad
libre del pago de aranceles, al haberse
consolidado la Zona de Libre de Comercio
Andina con la incorporacion plena del Perti a
finales de 2005.

DE LA SI

El propio Acuerdo cuenta con Protocolos
Adicionales que mejoran las condiciones
de acceso de los productos de las ofertas
exportables de los paises, en temas de
origen, solucion de controversias y
profundizacion de preferencias
arancelarias; sin embargo, se continla
negociando para mejorar las condiciones
de acceso a mercados, facilitacion del
COMercio y avances en materia aduanera.

El Acuerdo suscrito con el MERCOSUR fue
en su momento calificado por el sector
privado boliviano como de mayores
"amenazas” que de “oportunidades”,
habida cuenta del portento en todos los
renglones productivos del Brasil, sin
desmerecer la gran dimension de los
sectores agropecuario y agroindustrial de
los cuatro paises del blogue. La demanda

Aprovechamiento de la Zona de Libre Comercio Andina

por parte de Bolivia

- Millones de délares estadounidenses -

1992

1996

2005 2006 (p) 2007 (a)

- Afios -

EEXPORTACIONES A LA COMUNIDAD ANDINA
BEXP. PRINCIPALES PRODUCTOS

OEXP. CON BENEFICIO TOTAL

EEXP. CON BENEFICIO PARCIAL

BEXP. SIN BENEFICIO

Las exportaciones a mayo de 2007 fueron
de 226 millones de ddlares americanos de
los cuales los 50 principales productos
totalizaron 220 millones de doélares
representando el 97% del global exportado,
los cuales -al igual que en la gestion pasada-
ingresaron con “arancel cero”, en virtud
de la aplicacion plena de la Zona de Libre
Comercio Andina.

(3)Zona de Libre Comercio

Bolivia - MERCOSUR

El Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Econdémica N° 36
(AAP.CE 36) suscrito en 1996 entre Bolivia
y los Estados Partes del MERCOSUR
(Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay), esta
en vigencia desde el 28 de febrero de 1997
y tiene como objetivo la conformacion de
una Zona de Libre Comercio entre ambas
partes en un plazo maximo de 18 afos;
actualmente se ha desgravado mas del 95
por ciento del universo arancelario, y de
manera total -sin excepciones- hasta el
ano 2014.

2 ) ARANO SUAREZ LORGIO, “Andlisis del Comercio Exterior de Bolivia y Aprovechamiento de Acuerdos Preferenciales”, IBCE, Santa Cruz - Bolivia, 2003, Pag. 53.

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

de politicas publicas para apuntalar la
competitividad en el pais de cara a
enfrentar el proceso de liberalizacion no
fue adecuadamente respondida desde los
Gobiernos que se sucedieron desde
entonces.

Desde el punto de vista del exportador
boliviano, se tuvo que lamentar una
relacion dificultosa con este blogue, el cual
presentd una actitud mas bien
“proteccionista”, anulando o haciendo
cuesta arriba el aprovechamiento de las
preferencias pactadas, con restricciones
arancelarias y no arancelarias ideadas para
proteger su mercado: a) Desconocimiento
de las concesiones (azlcar, baterfas, etc.);
b) Trabas sanitarias en frontera (caso de
los palmitos en conserva, frejol, habas,
ajos, etc.); ¢) Cobros indebidos (@macenes
aduaneros, en frontera); d) Autorizaciones
previas (guias de importacion, que
funcionan como verdaderas licencias no
automaticas); e) Cobro de derechos
variables de importacion (confecciones
textiles); f) Las profundas devaluaciones
de sus monedas a fines de los afios 90,

http://www.ibce.org.bo

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

(a): Avance de enero a mayo
(p): Datos Preliminares

Nota: Se incluyen preferencias arancelarias estipuladas en la Decision 414 de la
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que encarecieron dramaticamente nuestros
productos, favoreciendo a sus propios
sectores productivos.

Estamos a la “vuelta de la esquina” para
que los productos originarios del
MERCOSUR puedan ingresar libres del
gravamen de importacion, 1o que supondra
una mayor competencia en los sectores
mas algidos de la economia regional, y la
mayor generadora de empleo; el portento
de los niveles de produccion y exportacion
del MERCOSUR dista una enormidad del
tamafio econdmico y productivo de Bolivia.

En funcidon de la inminente apertura
comercial frente al MERCOSUR, Bolivia
puede llegar a “complementaciones
productivas” con el blogue, si trabaja
responsablemente en temas como: a)
Reconversion productiva en los sectores
mas sensibles; b) Mejoramiento de la
calidad, e incremento de la productividad;
C) Incremento del “valor agregado” en 10s
productos, con miras a su exportacion; d)
Tornar las ventajas comparativas en
ventajas competitivas;, e) Crear
infraestructura vial y mejorar la existente;
f) Mejorar las condiciones de
financiamiento; g) Fomentar la formacion
y capacitacion de recursos humanos
(reconversion laboral); h) Facilitar la
captacion de tecnologia; v, i) Mejorar la
eficiencia de la Administracion Publica.

Finalmente, a principios de 2007, el
Gobierno boliviano anuncié la intension
gue Bolivia se convierta en Miembro Pleno
del MERCOSUR, a sugerencia del Presidente
de Venezuela. Esta situacion podria
complicar internamente la agenda
comercial del blogue, habida cuenta que
para ser Miembro Pleno del MERCOSUR,
Bolivia deberia cambiar su actual gravamen

2000
PAISES X ]

de importacion (de solo 3 niveles: 0%, 5%
y 10%) que tiene consolidado como Arancel
Externo en la Union Aduanera de la CAN,
para aplicar la Tarifa Externa Comun (TEC)
del MERCOSUR, escalonada a 11 niveles
desde el 0% hasta el 20%, puesto que
siendo tan celoso el MERCOSUR de su
propia Union Aduanera, seria muy dificil
gue acepte que Bolivia mantenga tal
excepcion, ya que ello complicaria su
agenda interna y externa considerando
que: a) Ante tal exigencia, Venezuela debid
dejar la CAN para no aplicar el AEC andino,
y asi poder asumir la TEC mercosuriana; b)
El ano 1995 Chile desestimo ingresar como
Miembro Pleno al MERCOSUR,
precisamente porque dicho blogue no
flexibilizé tal requisito, siendo hoy un Estado
Asociado, igual que Bolivia; ) Ni Paraguay,
ni Uruguay aceptarian una “solucion
politica” que en su momento tampoco
obtuvieron ellos, para no aplicar la Tarifa
Externa Comun del MERCOSUR, lo que los
llevd a sobreproteger sus mercados y a
volverse fuertemente dependientes de los
productos brasileros y argentinos.
“Ciertamente, los politicos pueden
solucionarlo todo, incluso podrian
esmerarse en pasar por alto aspectos
técnicos, como la inconsistencia de que
un pais pueda pertenecer al mismo tiempo
a dos uniones aduaneras que son
mutuamente excluyentes entre si; en todo
caso, de hacerlo, es casi seguro que ello
provocara roces internos dentro del propio
MERCOSUR".

() Comentarios sobre la Relacion
Comercial Bolivia - MERCOSUR

El comercio formal entre Bolivia y
MERCOSUR para la gestion 2000-2006, fue
marcadamente deficitario durante los
primeros afnos del nuevo milenio,

explicandose ello por la vocacion
importadora del pais, y -en lo que respecta
a las exportaciones- el hecho que Bolivia
teniendo una vocacion productiva similar
a la del MERCOSUR ha resultado dificil
ingresar a los paises Miembros no solo por
los mayores costos relativos sino también
por las restricciones arancelarias y no
arancelarias que se esgrimieron para
proteger su mercado. A partir de la gestion
del 2004 la balanza comercial con el
MERCOSUR ha experimentado un superavit
de manera ascendente a consecuencia del
incremento de las ventas de gas natural
exportado al Brasil y a la Argentina.

Las exportaciones bolivianas al MERCOSUR
sumaron 1.963 millones de dolares el ano
2006 superando todos sus récords historicos,
habiéndose incrementado en un 52% con
relacion a la gestion 2005. Las ventas de gas
natural al MERCOSUR sumaron 1.672 millones
de doblares, un 70% mas que en el 2005.

A pesar de registrarse una balanza comercial
positiva para la gestion 2006 por 915 millones
de dolares, ésta no refleja en realidad la
verdadera relacion comercial con el
MERCOSUR, no solo por el contrabando de
importacion existente, sino por un sesgo
estadistico en materia de exportaciones.

Descontando las ventas de “oleaginosas con
transito presunto hacia terceros paises” y el “gas
natural” (con un valor conjunto de 1.681 millones
de dolares), el registro exportador hacia este blogue
se reducira a tan solo 282 millones de dolares,
quedando un déficit en la balanza comercial con
este blogue por 766 millones de dolares.

Si se “ajustan” aun mas las estadisticas del
intercambio bilateral, “desgasificando” la
relacion comercial, dejando de lado las
ventas tradicionales (minerales, derivados

de petrdleo), asi como las “ventas con
transito presunto a terceros paises, por el
MERCOSUR", aparece un déficit de casi
1.000 millones de dolares, dando cuenta
que ese mercado de 200 millones de
personas no esta siendo aprovechado.

En la gestion 2006 el 98% del valor de las
ventas bolivianas al MERCOSUR se resumio a
solo 10 productos, notandose una fuerte
concentracion en los hidrocarburos y
minerales: gas natural (1.672 millones de
dolares); aceites de petroleo (169 millones);
zinc (28 millones); gasolina especial (16
millones); bananas (8 millones); aceites de
petroleo (8 millones); grano de soya (6 millones);
madera aserrada (5 millones); fueloil (4
millones); y, palmitos en conserva (3 millones).

En lo que respecta a las importaciones
realizadas desde el MERCOSUR, éstas
alcanzaron una nueva cifra récord de 1.048
millones de dblares -12% de crecimiento
respecto a la gestion precedente-
destacando: diésel (121 millones de
dblares); grano de soya (42 millones); barras
de hierro (35 millones); harina de trigo (30
millones); polietileno (30 millones),
herbicidas (14 millones); trigo (13 millones);
policloruro de vinilo (10 millones); v,
polipropileno (10 millones). Se debe resaltar
el hecho que el 37% de las compras de
Bolivia al mundo, tienen origen en los
Estados Partes del MERCOSUR, como
principal abastecedor.

Las exportaciones a mayo de 2007,
alcanzaron los 791 millones de ddélares
americanos y mantienen la misma
estructura de la gestion precedente,
basicamente compuesta por las ventas de
hidrocarburos y minerales, 1o que permitio
alcanzar saldos positivos en la balanza
comercial por 289 millones de dolares.

Saldo

Bolivia: Relacion Comercial con el MERCOSUR
(Valor en millones de doélares estadounidenses)

2001 2002 2003 2004 2005 2006 (p) 2007 (p)
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Bolivia: Relacion Comercial con el MERCOSUR (valor en millones de ddlares estadounidenses)
(Excluido gas y oleaginosas en transito)

2000

2001
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http://www.ibce.org.bo

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

ituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

NOTA: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales
Los datos de importaciones incluye efectos personales

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE
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NOTA: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales
Los datos de importaciones incluye efectos personales

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elabora
(a): Avance de enero @ mayo

(p): Cifras prel
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Bolivia: Relacion Comercial con el MERCOSUR (valor en millones de dolares estadounidenses)
(Excluido petroleo / gas y derivados, minerales y oleaginosas en transito)

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 (p) 2007 (a)
PAISES X m Saldo X M Saldo X M Saldo X M Saldo X m Saldo X M Saldo X M Saldo X M Saldo
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Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE
(p): Datos Preliminares

(a): Avance de enero a mayo

Descontando los productos tradicionales
y las oleaginosas con “transito presunto a
terceros paises”, las ventas bolivianas
apenas alcanzaron los 16 millones de
dolares, lo que arrojaria un déficit de casi
500 millones.

B2Aprovechamiento por parte
de Bolivia

Las exportaciones con destino a los paises
miembros del MERCOSUR han
experimentado un crecimiento vertiginoso,
que va desde los 184 millones de dolares
alcanzados para el ano 1996 -un afio antes
de la puesta en vigencia del AAPCE 36-, a
un poco mas de 1.963 millones de dolares
para la gestion 2006.

para la gestion 2006, sumando 274 millones
de dolares.

En sintesis, el acceso preferencial (“arancel
cero” y beneficios arancelarios parciales)
de productos bolivianos con destino al
MERCOSUR para la gestion 2006, ascendid
a casi 277 millones de ddlares,
considerandose que mas del 95% del
universo arancelario se encuentra
desgravado en esta gestion.

Las exportaciones a mayo de 2007
reportaron ventas por 79 millones de
dolares americanos, de los cuales los 50
principales productos totalizaron 77
millones de dolares (97% del global
exportado). De éstos, 75 millones ingresaron

Aprovechamiento del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion

Econdémica N° 36 (MERCOSUR - Bolivia) por parte de Bolivia
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Descontadas las ventas de gas y
oleaginosas en presunto transito para el
analisis del aprovechamiento, en la gestion
1996 Bolivia exportaba 82 millones de

con “arancel cero”, mientras que con
beneficio parcial, apenas un millon de los
principales productos.

dolares al MERCOSUR; al contabilizar los Acuerdo de Alcance Parcial

50 principales productos estos alcanzan
los 80 millones de ddlares, de los cuales el
73% tuvo un acceso preferencial total
(arancel cero) y el 28% restante tenia
preferencias arancelarias parciales.
Paraddjicamente, a pesar de la entrada en
vigencia del Acuerdo, solo el 50% de los
bienes ingresd con arancel cero (42 millones
de dolares); incrementandose la liberacion
total de los productos bolivianos al 552%

de Complementacion
Econdmica Bolivia - Chile

El Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Economica N° 22 (AAPCE
22) entre Bolivia y Chile, entr6 en vigencia
el 1 de julio de 1993 con caréacter indefinido,
por el cual cerca de 200 productos fueron
concedidos por Chile a Bolivia con “arancel

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

cero”, otorgando Bolivia a cambio, la
liberalizacion arancelaria para 115 productos
de origen chileno.

En el marco de la "IV Reunion de la Comision
Administradora del AAPCE 22", (7/JUL/1997),
a través del VIl Protocolo Adicional del AAPCE
22, Bolivia y Chile establecieron nuevas
preferencias arancelarias para su intercambio
comercial, donde Bolivia liberalizd cerca de
305 productos chilenos y Chile extendio el
beneficio a 406 productos bolivianos.
Asimismo, se logro la ampliacion de 10s cupos
para productos claves de la oferta exportable
boliviana (soya y derivados).

Hoy por hoy, Chile en el marco de la XXIX
Cumbre del MERCOSUR, profundizo el
AAP.CE 22 concediendo de manera
unilateral a Bolivia el 100% de liberalizacion
arancelaria a todo el universo arancelario,
excepto una lista de ocho bienes que dicho
pais considera “sensibles” -azlcares, trigo,
harina de trigo- aunque el azlcar refinado
ingresara libre hasta 6.000 toneladas
anuales. Por su lado Bolivia, mantiene la
concesion de cerca de 305 productos a
Chile con “arancel cero”. Esta concesion
se instrumento a través del XV Protocolo
Adicional del AAPCE 22, el cual esté vigente
desde el 8 de diciembre de 2006.

El XV Protocolo es el resultado de una larga
negociacion, primero para forjar una zona
de libre comercio bilateral, y después, para
suscribir un TLC con Chile, negociacion que

de hacer esto, es prioritario ocuparse del
empleo. La politica no genera empleo, Sino
para los politicos y para quien esta en
funcion de Gobierno.

En cuanto a las restricciones para el acceso
de productos bolivianos al mercado chileno,
tienen mas bien que ver con las altas
exigencias sanitarias de Chile para
productos vegetales y comestibles que
impiden e impediran el acceso de productos
nacionales mientras nuestro pais no supere
los problemas que tiene en materia de
aftosa (carne de bovinos), la mosca de la
fruta 0 la enfermedad de Newcastle (pollos).
Aparte de ello, se sabe que hay un proceso
burocratico lento para el registro de marcas,
especialmente en el sector farmacéutico.

En este sentido, no debe dejarse de lado el
interés del sector exportador boliviano de
conseguir un mayor volumen de acceso
para el azlcar boliviana al mercado chileno;
continuar los trabajos de los Comités
Técnicos en areas comerciales, fito-
zoosanitaria, promocion comercial,
agroforestal, turismo, aduanero, normas
técnicas y de cooperacion; v, viabilizar
acciones entre las Aduanas para combatir
el contrabando, este punto es muy
importante para el empresariado por que
solo en una labor conjunta entre aduanas
se podra controlar el contrabando de
mercancias que ingresan al pais por la Zona
Franca de Iquique.

fue suspendida en octubre del 2003, por Comentarios sobre la Relacion

motivaciones politicas resultantes del
reclamo boliviano de una “salida al mar”.

Un aspecto a destacar es la “apertura unilateral”
que prescribe el Protocolo: Chile abre a Bolivia
su mercado para cualquier producto (excepto
los ocho senalados), sin pedir a Bolivia un
tratamiento reciproco, esto significa que
nuestro pais no debera abrir su mercado.

Cuando se habla de “reivindicacion
maritima” antes que de un empleo digno
para mantener sus lazos familiares, no se
esta pensando en satisfacer la aspiracion
de los 200.000 bolivianos que abandonan
el pais cada afio para ir a vivir como parias,
en condiciones de semiesclavitud. Bolivia
deberia profundizar la relacion comercial
con Chile dejando de hacer politica con la
reivindicacion marftima. Por tanto, sin dejar

Comercial Bolivia-Chile

El comercio formal entre Bolivia y Chile es
cronicamente deficitario para Bolivia, 10
cual se refleja en el déficit permanente de
la balanza comercial bilateral durante todo
el periodo 2000-2006. El promedio de las
ventas bolivianas hacia el mercado chileno
fue de apenas 38 millones de ddlares en el
mismo periodo, monto que se espera
acrecentar a partir de 2007 luego de la
apertura unilateral efectuada por Chile.

Es de destacar también, que el saldo
comercial deficitario por 173 millones de
dolares registrado en el 2006, es el monto
méaximo alcanzado al compararlo con las
gestiones anteriores. Por su parte, las
exportaciones bolivianas hacia Chile,
practicamente se duplicaron, al comparar

http://www.ibce.org.bo

NOTA: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales
Los datos de importaciones incluye efectos personales

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elaboracion: |
(a): Avance de enero a mayo

(p): Cifras preliminares
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Bolivia: Relacién Comercial con Chile
(Valor en millones de délares estadounidenses)
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X M
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Saldo X M Saldo

el registro de 60 millones de doblares
alcanzados en 2006 frente a los 26 millones
de la gestion 2000.

Durante el ano 2006, solo 11 de los 386
bienes exportados a Chile superaron
individualmente el valor de un millon de
dolares, haciendo un total de 42 millones
de dolares (69% del total exportado hacia
ese pais): aceites crudos de petroleo (19
millones de dolares); torta de soya (8
millones); torta de girasol (3 millones);
palmitos en conserva (2 millones); partes
de muebles (2 millones); muebles de
madera (2 millones); aceites bases para
lubricantes (1,4 millones), madera aserrada
(1,4 millones); cerveza (1,3 millones); sorgo
(1 millon); y, aceite refinado de soya (1
millon).

Las importaciones desde Chile en la gestion
2006 fueron de 233 millones de dolares,
experimentando un crecimiento del 37%
respecto al primer afio de anélisis (170
millones). En cuanto a productos, Chile vendio
a Bolivia 1.935 bienes el afio 2006,
destacando como los 10 principales: diésel
(52 millones de dolares); maguinas y aparatos
para clasificar minerales (48 millones);
construcciones prefabricadas de hierro (12
millones); bebidas alcohdlicas (10 millones);
medicamentos (7 millones); papel (6 millones);
neumaticos (6 millones); construcciones
prefabricadas (4 millones); ldminas de hierro
(3 millones); v, rieles de hierro (2 millones).

En el avance a mayo de 2007, las
exportaciones bolivianas a Chile alcanzaron
a 19 millones de délares, no experimentandose
una variacion en el comportamiento de las
ventas a este pais; por su parte, las
importaciones fueron de 69 millones de
dolares, lo que arrojo un saldo negativo en la
balanza comercial por 50 millones.

(42 Aprovechamiento por
parte de Bolivia

En 1992, un ano antes de la puesta en vigencia
del AAPCE. 22, Bolivia exportaba 17 millones
de dolares, concentrando los cincuenta
principales bienes el 57% del total vendido.
En los siguientes periodos, la concentracion
de los principales bienes exportados a Chile
se fue incrementando paulatinamente, hasta
llegar a representar el 94% del total exportado,
denotan mayor concentracion de exportacion
en pocos productos.

http://www.ibce.org.bo
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un bajo nivel de ventas a ese mercado.

Si bien el programa de liberacion comercial
se ha cumplido a cabalidad, cabe sefalar
que no ha existido una diversificacion
sustancial de la composicion de
exportaciones. Adicionalmente, 10s
beneficios y compromisos derivados de las
normas de comercio de servicios, compras
estatales, propiedad intelectual e
inversiones, no han reportado avances.

En la perspectiva de aprovechar los
mercados preferenciales para Bolivia, es
necesario renegociar dicho TLC a fin de
darle una verdadera aplicabilidad y
aprovechamiento; asimismo, se debe
procurar beneficios arancelarios para las
exportaciones de carnes de bovinos y
azlcar de origen boliviano; v, la flexibilizacion
de las normas de origen, en favor de Bolivia
en productos con posibilidades de
exportacion inmediata (caso de textiles y
confecciones).

Un poco mas de 30 millones de dolares en (5) Tratado de Libre Comercio () Comentarios sobre la Relacion

exportaciones ingresaron durante el ano
2006 con “arancel cero” a Chile (53% del
total exportado de los principales 50
productos), es decir, se experimentd un
notable incremento respecto a los casi 300
mil dolares registrados en la gestion 1992
(un afio antes de la vigencia del Acuerdo).
Sin embargo, la cifra de 30 millones de
dolares es insignificante respecto a la gran
demanda del mercado chileno.

En el avance a mayo de 2007, se exportaron
cerca de 19 millones de dolares a Chile,
participando los 50 principales productos
del 94% del total exportado, los mismos
gue en su totalidad ingresaron libre del
pago de aranceles a Chile, revelando el
aprovechamiento de la apertura del
mercado chileno para productos bolivianos,
dadas en el marco del XV Protocolo
Adicional del AAPCE 22.

Chile es el segundo pais -después de
EE.UU.- que mayor variedad de productos
compra a Bolivia, por tanto, para lograr que
las ventas bolivianas registren importantes
incrementos a partir de 2007, es importante
que haya estabilidad politica, social y
economica en el pais, aunque fuera
deseable inteligentes politicas publicas para
una mejor complementacion economica y
comercial bilateral; sin embargo, es bien
sabido que la politica perjudica
enormemente la relacion con Chile.

Bolivia - México

El Tratado de Libre Comercio entre Bolivia
y México, denominado AAPCE 31, fue
suscrito el 10 de septiembre de 1994 e
inscrito en el marco de la ALADI, como
Acuerdo de Alcance Parcial de
Complementacion Economica N° 31. Este
Acuerdo tiene la caracteristica del un Tratado
de Libre Comercio de América del Norte
(NAFTA), es decir de cuarta generacion, toda
vez que ademas de haber negociado bienes,
se incluy6 temas de servicios, inversiones,
propiedad intelectual, solucion de
controversias, compras estatales, origen y
procedimientos aduaneros. Esta vigente
desde el 1ro. de enero de 1995.

El Acuerdo establece la conformacion de
una Zona de Libre Comercio en un plazo
méaximo de 15 afios (2009), incluyendo
compromisos en todas las demas
disciplinas de comercio internacional. A
pesar que el ambito de productos es el
universo arancelario, se acordaron
excepciones de algunos productos de
sensibilidad de las partes, lo cual ha
significado para Bolivia una gran limitacion
para sus exportaciones, puesto que buena
parte de la oferta exportable boliviana de
productos agroindustriales y avicolas no
esta en el Programa de Liberacion, siendo
uno de los motivos del por qué se registra

Comercial Bolivia-México

El comercio formal entre Bolivia y México
es deficitario para Bolivia, reflejandose en
el permanente desbalance de la balanza
comercial bilateral a favor de México durante
el periodo 2000-2006. A pesar de presentar
un saldo comercial deficitario en la gestion
2006 (28 millones de dolares), es interesante
observar la disminucion en la balanza
comercial de un 67% comparado con los
42 millones registrados en la gestion 2000.

Entre 2000 y 2006 las ventas bolivianas hacia
el mercado mexicano, experimentaron un
crecimiento de 15 millones de dolares, casi
tres veces mas a lo exportado en el ano
2000 (6 millones).

Solo cinco productos bolivianos exportados
a México superaron individualmente el
millon de dodlares en la gestion 2006,
denotando ademas una altisima
concentracion al representar el 73% del
total exportado a este pais: minerales de
plata (6 millones de dolares); dxidos de
antimonio (3 millones); madera aserrada (2
millones); estafio en bruto (2 millones); y,
cueros y pieles de bovino (1 millon).

En cuanto a las importaciones desde México,
cabe senalar que éstas no han
experimentado una variacion significativa

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE
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Bolivia: Relacion Comercial con México
(Valor en millones de délares estadounidenses)
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en el periodo 2000-2006. En esta Ultima
gestion las importaciones sumaron 49
millones de ddlares, caracterizadas
principalmente por las compras de equipos
tecnologicos e insumos industriales.

Destacan 11 productos que superaron
individualmente el millon de ddlares en la
gestion 2006 computadoras (4 millones de
dolares); champues (4 millones); partes de
computadoras (2 millones); poliestireno (2
millones); fueloils (2 millones); tubos de
perforacion (2 millones); politereftalato de
etileno (1,4 millones); fibras sintéticas (1,4
millones); vehiculos (1,3 millones); y
preparaciones alimenticias en base a leche
(1 millon).

El comercio exterior de Bolivia con México
se mantiene deficitario en el avance a mayo
de 2007, alcanzando las exportaciones a
s0lo 10 millones de dolares e importaciones
de 22 millones de ddlares.

(.2 Aprovechamiento por

parte de Bolivia

En 1994, un afno antes de la puesta en
vigencia del acuerdo, Bolivia export6 13

Aprovechamiento del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion
Econdmica N° 31 (Bolivia - México) por parte de Bolivia
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50 productos exportados, los cuales
representaron practicamente el total global
exportado hacia México).

millones de dolares, representando tan sélo ACUGI’dO de

los 50 principales productos el 3%, sumado
396 mil dolares; situacion que se revierte
en el 2006 al participar los principales
productos con un poco mas del 99% (21
millones de dolares), existiendo una mayor
concentracion de las ventas.

En las gestiones 2005 y 2006, las ventas
bolivianas a México fueron de 20 y 21
millones de dolares, respectivamente, no
experimentando una variacion significativa,
las mismas que gozaron en su totalidad de
acceso preferencial (“arancel cero”) a México.

Bolivia colocd en el avance a mayo 2007
productos con “arancel cero” al mercado
mexicano por un valor de casi 10 millones
de dolares (99,9% del valor de los principales

Complementacion
Econdmica Bolivia - Cuba

El Acuerdo de Alcance Parcial de
Ccomplementacion Econdmica No. 47.
(AAPCE 47) suscrito por Bolivia y Cuba, esta
vigente desde el 22 de agosto de 2001, el
cual viene a reemplazar el Acuerdo de
Alcance Parcial N° 34 celebrado al amparo
del Articulo 25 del Tratado de Montevideo
1980 (TM80) entre Bolivia y Cuba; habida
cuenta que Cuba se volvid miembro de
ALADI desde 26 de agosto de 1999. Esto
derivé en la necesidad de renegociar las
preferencias acordadas entre ambos paises
en el marco de un nuevo escenario,
resultando la suscripcion del AAPCE 47.

2005 2006 (p)
- Afios -

2007 (a)

BEXP. PRINCIPALES PRODUCTOS

HEEXP. CON BENEFICIO PARCIAL

Este Acuerdo es de poco alcance, con
menos de 100 preferencias del 100 por
ciento para cada pais; un acuerdo con una
génesis netamente politica que no reporta
comercio preferencial practicamente para
ninguno de los dos paises.

En noviembre del 2004, se llevd a cabo en
la ciudad de La Habana, una Reunion de la
Comision Administradora del AAPCE 47 en
la que se identificaron acciones para
promocionar el comercio entre ambos
paises, precisando areas tales como el
turismo, agroindustria, normas fito y
Zoosanitarias y normas técnicas con miras
a formular Protocolos Adicionales al
Acuerdo. Se acordd, asimismo, que previa
a una negociacion para ampliar y profundizar
preferencias, era importante realizar un
analisis conjunto identificando productos
que realmente permitieran dar un salto
sustantivo en el crecimiento del comercio
bilateral y, en posible, detectar acciones de
complementariedad productiva vy

tecnoldgica que fortalezcan la relacion
comercial. Este acercamiento entre Bolivia
y Cuba no experimentd avances a la fecha.

Es importante retomar acciones para
aprovechar el Acuerdo, especialmente en
lo referente a la transferencia de tecnologia
y asistencia técnica en especial para el rubro
farmacéutico.

6 Ccomentarios sobre la Relacion

Comercial Bolivia-Cuba

A pesar del bajo nivel de intercambio
comercial entre los dos palses, Bolivia
registrd una balanza comercial deficitaria
en el periodo 2000-2006. Para la gestion
2006, dicho déficit comercial ascendit a 6,4
millones dolares, experimentando un
incremento en 5,8 millones al compararlo
con el ano 2000.

El comercio bilateral de Bolivia con Cuba
histéricamente ha sido marginal, en el
periodo considerado ha experimentado un
constante descenso en el volumen
comerciado, incluso al nivel de no
presentarse ventas bolivianas a este pais
para la gestion 2006.

En cuanto a las compras desde Cuba, los
principales productos importados en el 2006
fueron: monitores (2 millones de dolares);
generadores de corriente (2 millones); partes
de motores eléctricos (547 mil dblares);
libros (400 mil dolares); aparatos de video
(382 mil dolares); ron y aguardientes de cana
(292 mil dolares); fueloils (118 mil dolares),
y baterias (87 mil dolares).

Se puede observar en la balanza comercial
a mayo de 2007, exportaciones por 24 mil
ddlares, basicamente compuesto por
chicles, bombones y chocolates, luego que
en la gestion 2006 no se exportara “ni un
solo ddlar” a la isla caribefia; sin embargo,
se mantiene un déficit comercial que
asciende a 4 millones de dolares.

NOTA: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales
Los datos de importaciones incluye efectos personales

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE
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(a): Avance de enero a mayo

Bolivia: Relacion Comercial con Cuba
(Valor en millones de délares estadounidenses)
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CUBA 25 648 (623) 27 745 (718) [ 474 (474) 15 433 (418) 27 365 (338) 5 1.364] (1.359), 0 6.435 (6.435), 23 4.703 (4.679)
TOTAL BOLIVIA 1.246.276| 1.976.611| (730.335)| 1.226.207| 1.708.270| (482.063)| 1.319.855| 1.831.969| (512.114)| 1.589.592| 1.692.066| (102.474)| 2.194.570| 1.887.770 306.801| 2.751.933( 2.343.293 408.640( 4.069.223| 2.808.610| 1.260.613( 1.649.668| 1.270.786 378.882
CUBA/TOTAL BOLIVIA (%) 0,00 0,03] 0,00 0,04 0,00 0,03 0,00 0,03 0,00 0,02 0,00 0,06 0,00 0,23 0,00 0,37

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE http://www.ibce.org.bo



Globalizacion por ejemplo, es cocinar
una receta tailandesa en Colombia
con el mejor aceite boliviano.

Exportador por naturaleza
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Si bien el comercio con cuba es marginal,
este Acuerdo no ha sido favorable para
Bolivia. En la gestion 2004, se reporto el
nivel mas alto de ventas desde la vigencia
del Acuerdo por 27 mil dolares, pero
ingresando sin beneficio arancelario el 80%
(24 mil) y con beneficio parcial el monto
restante (3 mil).

cooperacion bilateral, es por ello, que luego
de practicamente un afio de haberse
suscrito -en base a datos oficiales-, las cifras
de exportacion no guardan minimamente
relacion con las expectativas creadas,
generando un sentimiento de frustracion y
preocupacion no solo para los exportadores
tradicionales sino también para una
creciente cantidad de pequefios
productores del pais.

Aprovechamiento del Acuerdo de Alcance Parcial de Complementacion

Economica N° 47 (Bolivia - Cuba) por parte de Bolivia
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En el afio 2000, un afno antes de la puesta
en vigencia del AAPCE 47, las exportaciones
alcanzaron los 19 mil dolares americanas,
ingresando al mercado cubano sin acogerse
a ningln tipo de preferencia arancelaria, de
la misma manera en el avance a mayo de
2007, se han realizado ventas por 23 dolares,
sin beneficiarse de la liberacion del pago
de aranceles.

(7) Alternativa Bolivariana para

los pueblos de América
(ALBA) - Tratado de Comercio
de los Pueblos (TCP)

La ALBA fue suscrita el 14 de diciembre de
2004, por Venezuela y Cuba, cuyo objetivo
es ser una alternativa a los tratados de libre
comercio (TLC) y del Area de Libre Comercio
de las Américas (ALCA) fomentados por los
Estados Unidos; tiene dos connotaciones
bien marcadas, una comercial y otra de
cooperacion bilateral. Bolivia se adscribe a
este Acuerdo el 29 de abril de 2006 en la
ciudad de La Habana, Cuba, ocasion en la
cual se firmo también el Tratado de
Comercio de los Pueblos (TCP), para mejorar
la relacion comercial con ambos paises. El
11 de enero de 2007, se adhiere la Republica
de Nicaragua al ALBA, como el cuarto
integrante de ésta iniciativa.

El TCP es un mecanismo que se orientd
antes que al comercio, al ambito de la

2005 2006 (p)
- Afios -

2007 (a)

OEXP. CON BENEFICIO TOTAL

EEXP. SIN BENEFICIO

Si bien en el caso de Cuba el negativo
resultado comercial practicamente “estaba
cantado” por las poco atractivas condiciones
que ofrece ese pals para hacer negocios
con la normalidad que fuera deseable, en
el caso de Venezuela preocupa de
sobremanera las constantes trabas
derivadas de la administracion del comercio
por parte de este pais, tratandose de un
mercado fundamental para las
agroexportaciones bolivianas.

Siendo Bolivia parte de la ALADI, no necesita
de “TCP’s” para hacer comercio con los
paises miembros; por ejemplo, con Cuba,
se podia haber profundizado el Acuerdo de
Alcance Parcial bilateral (AAP.CE 47)
existente en el marco de dicha Asociacion,
desde el ano 2001. En el caso de Venezuela,
estando en vigencia la zona de libre
comercio andina establecida en el marco
del Acuerdo de Cartagena, tampoco era
necesario; sin embargo, hay mucho de
politica en tal iniciativa. Lo cierto es que, el
comercio se deberia generar a partir del
interés de los agentes econdmicos privados,
y no de los Gobiernos, porgue esto introduce
normalmente indeseados factores de
incertidumbre y discrecionalidad.

(7)Comentarios sobre la Relacion

Comercial en el marco del TCP

Las ventas de Bolivia a Cuba al amparo del
TCP literalmente se desplomaron a “cero”

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE
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en el 2006, sin embargo, a mayo de 2007
se presentaron ventas marginales por 24
mil dolares americanos. Tanto en el 2006
como en los primeros 5 meses de 2007, ni
un solo gramo de quinua, kafiawa, tarwi,
soya, oca o locoto -por solo citar algunos
ejemplos- se exportd a la pequefia isla
caribefia pese a los apasionados pronosticos
del 2005.

Otro tanto pasd con las exportaciones a
Venezuela. Se suponia que las ventas a ese
pals iban a crecer de manera grandiosa,
pero las cifras dan cuenta que ello no ha
ocurrido. Por el contrario, comparativamente
al mejor afio historico de exportacion (2004),
el TCP no ha logrado siquiera reeditar lo
conseguido antes de este Tratado; de hecho,
los 195 millones de ddlares logrados el 2006,
estan 41 millones de dolares por debajo de
los 236 millones del 2004. A mayo de 2007,
se reporta un saldo positivo en la balanza
comercial bilateral de 56 millones de dolares,
resultado de vender a Venezuela bienes por
69 millones, particularmente productos
oleaginosos; mientras que las compras
fueron de 13 millones, compuestas por
diésel, plasticos, insumos para la industria
petrolera, etc.

El comercio con Nicaragua también es
marginal, al igual del que se presenta con
Cuba, alcanzado las exportaciones de
Bolivia a tan sélo 75 mil délares, basicamente
por la venta de guarniciones para frenos, y
los bienes importados desde este pais a 48
mil dolares. Durante 10s primeros 5 meses
de 2007, las ventas fueron de 33 mil dolares
americanos, frente a los 35 mil dolares,
reportando un saldo comercial deficitario
en 2 mil dolares.

(8)Ley de Promocién Comercial

Andina y Erradicacion de la
Droga (ATPDEA) de los Estados
Unidos de América (EE.UU.)

La Ley de Promocion Comercial Andina y
de Erradicacion de la Droga (ATPDEA),
sucesora de la Ley de Preferencias
Arancelarias Andinas (LPAA) que concedia
libre acceso al mercado estadounidense en
favor de las exportaciones de mas de 6.000
productos originarios de Bolivia, Colombia,
Ecuadory Per(, entro en vigor el 6 de agosto
del 2002 con carecer caracter retroactivo
al 5 de diciembre del 2001, como una
compensacion del esfuerzo de luchar contra
la produccion de droga en los paises
andinos. La particularidad de este nuevo
instrumento de apoyo comercial de los
EE.UU., es que, productos que antes no
tenian libre acceso con la LPAA, ahora si lo
tienen, como es el caso de las confecciones
textiles, manufacturas de cueroy derivados
de petroleo. Para ello, cada ano los paises
beneficiarios deben cumplir ciertas
condiciones de elegibilidad, que son
calificadas por el Departamento de Estado

de los EE.UU. Este tratamiento preferencial
unilateral estaba vigente hasta diciembre
de 2006.

Para el afio 2007, los Estados Unidos de
América otorgo una ampliacion al ATPDEA
por 6 meses hasta finales de junio del
presente ano; y ante el término de
caducidad de este nuevo término, el
congreso americano cedié una nueva
prorroga por un periodo de ocho meses
mas; sin embargo, esto coloca a Bolivia en
una nueva encrucijada, ya que al no haber
negociado un Tratado de Libre Comercio
con EE.UU., debera estar sujeto a nuevas
ampliaciones.

En caso de no existir nuevas extensiones
del ATPDEA, la apuesta que queda es por
el Sistema de Preferencias Generalizadas
(SPG) como supletorio, totalmente
insuficiente dado que cubre el acceso
preferencial a cerca de 3.000 productos
mientras que el ATPDEA beneficia a mas de
6.000 productos, siendo de caracter
también perentorio, pues se deberé revisar
en el 2008.

@7 Comentarios sobre la Relacion

Comercial Bolivia-EE.UU.

Durante el periodo 2000-2006, el
relacionamiento comercial de Bolivia con
Estados Unidos de América esta
caracterizado por una serie de oscilaciones,
siendo deficitario en las primeras 4
gestiones, situacion que cambia
positivamente en la balanza comercial a
partir del afno 2004. La peculiaridad de este
mercado esta dado en el tipo de bienes
comerciados, ya que si bien las
importaciones han significado montos
importantes, en su mayoria son bienes de
capital, importantes para el desarrollo
industrial del pais; y por otro lado las
exportaciones estan comprendidas
generalmente de manufacturas, con alto
valor agregado.

Para el afio 2006, las ventas bolivianas hacia
los EE.UU. sumaron 354 millones de dolares,
practicamente duplicandose respecto a
similar registro de la gestion 2000. El éxito
de las exportaciones de la gestion 2006, se
origin6 en el inusitado dinamismo en funcion
al interés de las empresas exportadoras de
ingresar importantes volumenes de
manufacturas bolivianas al mercado
estadounidense amparadas en las
preferencias arancelarias que brinda el
ATPDEA.

En la gestion 2006, fueron 32 os productos
bolivianos con destino al mercado
estadounidense que superaron el mitico
referente del millon de dolares de forma
individual, representando de manera
conjunta el 96% de las totales a ese
mercado, destacando los 10 principales:
estafo sin alear (94 millones de dolares);

http://www.ibce.org.bo
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2000

PAISES X ] Saldo

V. Oficial V. CIF Comercial V. Oficial V. CIF Comercial V. Oficial V. CIF Comercial V. Oficial V. CIF Comercial V. Oficial V. CIF Comercial V. Oficial V. CIF

ESTADOS UNIDOS DE AMERICA 193 431

TOTAL BOLIVIA 1.246| 1.977

EE.UU./TOTAL BOLIVIA (%) 15,45| 21,78

COMERCIO EXTERIOR

N°154 « JULIO / 2007 « SANTA CRUZ DE LA SIERRA - BOLIVIA

(238)

(730)

Bolivia: Relacion Comercial con Estados Unidos de América
(Valor en millones de dolares estadounidenses)

2001
X ]

2002

Saldo X M Saldo X

158| 313 (156) 171|310 (139)

1.226| 1.708 (482)|  1.320 1.832 (512)

12,87| 18,34 12,95 16,92

2003

211 309

1.590| 1.692

13,27( 18,26

2004
Saldo X ]

2005
Saldo X ]

(98) 332| 260 72 385| 324

(102) 2.195( 1.888 307 2.752( 2.343

15,13( 13,79

13,97| 13,84

Comercial V. Oficial V. CIF

61 354

409

2006 (p)
X m

2007 (a)
Saldo X M
Comercial V. Oficial V. CIF

Saldo
Comercial

339 15 127|162 (35)

4.069| 2.809 1.261 1.650| 1.271 379

8,70( 12,06 7,72 12,78

articulos de joyeria (73 millones); aceites
crudos de petroleo (30 millones); puertas
de madera (16 millones); nueces del Brasil
(15 millones); madera aserrada (13 millones);
minerales de volframio (12 millones);
camisas de algodon (11 millones); fueloil
(10 millones); y, “T-shirts” (8 millones).

Las compras bolivianas desde los EE.UU.,
en el periodo 2000-2006, presentaron un
comportamiento oscilante, manteniéndose
ala baja hasta el afo 2004, para luego subir
nuevamente a los 339 millones en la gestion
2006. Este Ultimo valor, denota un descenso
del 21% respecto al registro del afio 2000,
cuando sumd 431 millones de dolares.

En la gestion 2006 Bolivia compro 3.665
productos estadounidenses, siendo los 10

acceso libre irrestricto para terceros
(comercio no preferencial).

En sintesis, Bolivia export6 bienes hacia los
Estados Unidos de América con algln
tratamiento preferencial (ya sea via ATPDEA
0 liberacién general) por casi 351 millones
dolares en la gestion 2006, representando
practicamente el valor total de las
principales exportaciones.

En el avance a mayo de 2007, las
exportaciones bolivianas de los 50
principales productos (125 millones de
dolares), ingresaron con “arancel cero”, de
las cuales 71 millones (57%) ingreso via
ATPDEA, y 54 millones con liberacion para
todos.

principales: maquinas para seleccionar Sistema de Preferencias

minerales (16 millones de délares); formas
semilabradas de oro (15 millones);
compresores (15 millones); vehiculos (12
millones); turbinas de gas (9 millones); las
demas magquinarias (9 millones); diésel (7,5
millones); aviones y demas aeronaves (6
millones); partes de maquinas de sondeo
o perforacion (5 millones); v, los aditivos
para aceites lubricantes (5 millones).

Se puede observar en la balanza comercial
a mayo de 2007, exportaciones por 127
millones de dolares, mientras que las
compras fueron de 162 millones, reportando
un saldo comercial negativo en 35 millones,
fruto de la incertidumbre respecto de la
extension del ATPDEA, lo cual no permitio
la concrecion de negocios con empresas
americanas.

(82 Aprovechamiento por

parte de Bolivia

En la gestion 2006, los principales 50
productos de exportacion de Bolivia hacia
los EE.UU. representaron el 99% del global
exportado, evidenciandose una notoria
concentracion en ellos.

Las ventas al mercado estadounidense que
ingresaron con “arancel cero” via ATPDEA
sumaron 192 millones de dolares,
representando el 55% de los principales
productos exportados. De otra parte, Bolivia
exportod bienes por la suma de 152 millones
de dolares (43% del total exportado
correspondiente a los principales
productos), que gozaron del beneficio del

http://www.ibce.org.bo

Generalizadas (SPG) de la
Uniodn Europea

El Sistema de Preferencias Generalizadas
(SPG) s un sistema que otorgan os paises
desarrollados a favor de los paises en

Aprovechamiento de la Ley Comercial Andina y Erradicacion de la

discriminatoria. Este sistema nacio en 1968, @.)Comentarios sobre la Relacion

en la Segunda Conferencia de las Naciones
Unidas sobre Comercio y Desarrollo.

En el afio 2005, la Comision Europea planted
una nueva definicion y la reglamentacion del
esquema decenal, denominado SPG plus, en
reemplazo del SPG Drogas (vigente durante
el periodo 1990-2005). El “SPG Plus” es un
mecanismo de incentivo para 10s paises en
vias de desarrollo que forma parte del nuevo
Sistema de Preferencias Generalizadas (SPG)
de la Union Europea previsto para el periodo
2006-2015, el cual se mantiene sin cambios
hasta el ano 2008, otorgando un tratamiento
excepcional en materia comercial a las
exportaciones bolivianas, suspendiendo total
0 parcialmente los derechos aduaneros a
300 nuevos productos, alcanzando los 7.200
productos de origen boliviano con acceso
preferencial al mercado europeo. El “SGP
Plus” rige desde julio de 2005 hasta el ano
2015.

Para que Bolivia sea elegible del nuevo
mecanismo, se realizaron notables
esfuerzos para conseguir que el Congreso

Droga (ATPDEA) por parte de Bolivia

Comercial Bolivia-Unién Europea

Bolivia en su relacion comercial con la UE
en el periodo 2000-2006 so6lo experimento
un superavit en la balanza comercial para
la gestion 2000, por 25 millones de dolares.
Es a partir de la gestion 2001 hasta la gestion
2006, que el pais presentd déficit en el
relacionamiento comercial con la UE,
motivados por el comportamiento oscilante
de las exportaciones de minerales en
funcion de los precios internacionales. Pese
ala recuperacion del mercado mundial, se
incurrid en un déficit comercial para la
gestion 2006 por 17 millones de ddlares,
motivado por un incremento de las
importaciones.

Las ventas bolivianas a la Union Europea
en el periodo 2000-2002, experimentaron
un descenso de 155 millones, alcanzando
en el aflo 2002 exportaciones por 96
millones de délares comparado con 10s 251
millones exportados del afio 2000; situacion
que cambio en el segundo periodo (2003-
2006) hasta alcanzar exportaciones por 243

millones de dolares para el 2006.

Los 10 principales bienes
exportados por Bolivia a UE en la
gestion 2006, representaron el 82%
del total exportado, destacando:

400 348

- Millones de ddlares estadounidenses -

1992

1997

354 351

2005
- Aios -

2006 (p) 2007 (a)

B EXPORTACIONES A EE.UU.

OEXP. PRINCIPALES PRODUCTOS
OEXP. CON BENEFICIO TOTAL

WEXP. CON LIBERACION PARA TODOS

OEXP. CON BENEFICIO PARCIAL
OEXP. SIN BENEFICIO

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE
(p): Datos Preliminares

(a): Avance de enero a mayo

desarrollo, concediendo reducciones y
concesiones en aranceles de importacion,
de forma temporal, no reciproca y no

Nacional ratifigue dos Convenios
Internacionales: la Convencion N° 29 de la
Organizacion Internacional del Trabajo sobre
la supresion de trabajos forzados; v, la
Convencion de las Naciones Unidas sobre
Prevencion y Castigo del Genocidio.

minerales de zinc (75 millones de
dodlares); nueces del Brasil, sin
cascara (45 millones); alcohol etilico
sin desnaturalizar (16 millones);
minerales de plata (16 millones);
estano sin alear (15 millones); cueros
y pieles de bovino (10 millones); café
Sin tostar ni descafeinar (8 millones);
minerales de antimonio (6 millones);
quinua (5 millones); y, muebles de
madera (4 millones).

Las importaciones bolivianas desde
la UE sumaron 260 millones de
dolares, denotando un crecimiento
del 15% al compararlo con la gestion
2000. Destacaron los siguientes 10
bienes: maqguinas y aparatos para
clasificar minerales (29 millones de
dolares); vehiculos (15 millones);
tractores (9 millones); vacunas (7 millones);
whisky (4 millones); metionina (3 millones);
fueloils (3 millones); fungicidas (3 millones);
instrumentos y aparatos médicos (3
millones); e, insecticidas (2 millones).
La balanza comercial a mayo de 2007,

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica - INE

Elaboracion: Instituto Boliviano de Comercio Exterior - IBCE

(p): Cifras preliminares

(a): Avance de enero a mayo

NOTA: Los datos de exportaciones no incluye reexportaciones ni efectos personales

Los datos de importaciones incluye efectos personales
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BOLIVIA Y SU PARTICIPACION EN LOS PROCESOS DE INTEGRACION

Bolivia: Relacion Comercial con la Union Europea
(Valor en millones de dodlares estadounidenses)

~ 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 (p) 2007 (a)
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Union Europea (SPG+) por parte de Bolivia

amiento del Sistema de Preferencias Generalizadas de la

mantienen un déficit por
7 millones, resultado de
compras por 126 millones
frente a 119 millones de

aprovechamiento de la
liberacion total, habida
cuenta que en la gestion
1994, el aprovechamiento

exportaciones bolivianas fue del 46%.

al blogue.

350
312
290

303
Tanto en la gestion 2006

&S .
2 243 o ©2 Aprovechamiento como en el avance a mayo
porpartede Bolia (727 Eoia1ora
wl c
Zo 2 51
.S £ iy aprovechando en mayor
SE 3 138 136 T Durante la gestion 2006 inpcidencia el "aranzel
= 7 119 los productos bolivianos
= § ; 17 00 que ingresaron con cero” para terceros paises,
82 2 § 2 BWEXPORTACIONES A LA UNION EUROPEA “arancel cero” al mercado lo cual podria estar
ES,E 3 BEXP. PRINCIPALES PRODUCTOS explicado en las altas
s E5 2 CIEXP. CON BENEFICIO TOTAL europeo sumaron 51 . .
22c53 = DEXP. CON LIBERACION PARA TODOS . , % exligenclas de
gEES | T 04 03 BEXP. CON BENEFICIO PARCIAL millones de dolares (22% cumplimiento de origen
553 R SRR del izl exporadioce lo para poder ser beneficiario
— o o C . .
;-:5 ggg 1994 1997 2001 2005 2006 (p) 2007 (a) prmupales 50 productos), del SPG Plus
Z2EEs denotando un menor ’

CotasNet, proveedor oficial del sitio web del IBCE

http://www.ibce.org.bo



AAINE 1asExportaciones Bolivianas se incrementaron en 8,85%

Instituto Nacional de Estadistica Nota: extraido de la Nota de Prensa del INE N° 84 del 17 de julio del 2007
Las exportaciones bolivianas' registradas a junio de 2007, totalizaron 2.031,09 millones de Grafico N° 2
délares estadounidenses, cifra mayor en 165,08 millones de délares a la presentada en similar ” BOLIVIA: EXPORTACION SEGUN ACTIVIDAD ECONOMICA, AL MES DE JUNIO
periodo del afio anterior, cuando llegé a 1.866,01 millones de délares. Este incremento representd & 2006 - 2007
8,85%, segin datos preliminares del Instituto Nacional de Estadistica (INE). (En millones de délares estadounidenses)
Gréfico N° 1

BOLIVIA: EXPORTACIONES (V AL MES DE JUNIO, 2000 - 2007(p)

= (En millones de ddlares estadounidenses)

2.031

2000

Agricultura,Ganaderia,Caza,S  Extraccién de Hidrocarburos Extraccion de Minerales Industria Manufacturera
ilviculturay Pesca

Elaboracion: INSTITUTO NACIONAL DE

ESTADISTICA
p): Preliminar

Los principales productos que explicaron esta variacién positiva al mes de junio de 2007, son:
Mineral de Zinc con crecimiento de 33,90%, Maderas y Manufacturas de Madera 25,33% y
Gas Natural 13,72%. Asimismo, los productos que presentaron variacién negativa en las
exportaciones de enero a junio, son: Combustibles (Petréleo) 26,83%, Oro Metdlico 10,66%
y Soya y Productos de Soya 9,37%.

1000

500

Elaboracion: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA

1 No incluye reexportacion ni efectos personales

1=

£ T s 202 s s ans . a7 Los principales productos que explicaron la variacién positiva en el departamento de Potosi,

= son: Mineral de Zinc, Mineral de Plata y Estafio Metdlico; en el departamento de Tarija, Gas
El crecimiento de las exportaciones a junio de 2007, en comparacién con similar periodo del Natural y Combustible y en el departamento de Santa Cruz, Soya y Productos de Soya, Gas
afio 2006, se explica por la variacidn positiva que registraron: Extraccién de Minerales 23,48%, Natural y Oro Metilico.

Agricultura, Ganaderfa, Caza, Silvicultura y Pesca 7,73%, Extraccién de Hidrocarburos 6,24%

e Industria Manufacturera 3,60%. Grafico N° 4

n BOLIVIA: EXPORTACION DE LOS PRINCIPALES PRODUCTOS, SEGUN
Gréafico N° 3 & DEPARTAMENTO, AL MES DE JUNIO, 2007(p)
n BOLIVIA: PRINCIPALES MERCADOS DE EXPORTACION, SEGUN PRODUCTO, (En millones de dolares estadounidenses)
& AL MES DE JUNIO 2007(p)
(En millones de dolares estadounidenses)

- GAS NATURAL 684,38 - SOYA Y PRODUCTOS
. DE SOYA 169,70
. = P APON 160 coumEIHE 549 ) [ S
= 2 ZINC |:> : d - ORO METALICO 31,26
= - PANAMA 26,32
8 - SUIZA 16,62
= SOYAY - VENEZUELA 84,08 -
S PRODUCTOS |::> - COLOMBIA 55,19
DE SOYA i
E IR 20 -MINERALDEZINC 219,51
2 < 5 - MINERAL DE PLATA 61,86 - MINERAL DE ZINC 48,59
£ é £ COMBUSTIRLES :> - BRASIL 51,81 - ESTANO METALICO 10,86 - ORO METALICO 30,68
SE S T = . - PERU 32,73 o A
E=2& (EETROLED) _ESTADOS UNIDOS 18,51
=8zs
;. . . 0 - COMBUSTIBLES 61,01 AT E e
El departamento de Potos{ incrementé su exportacién en 31,26% Sy o 5 ~MrRs e
o o . - PRODUCTOS A -ESTANO METALICO 17,01
Al mes de junio de 2007, los principales departamentos que presentaron crecimiento en S s SA = |
sus niveles de exportacién, son: Potosi 31,26%, Tarija 24,16% y Santa Cruz 5,21%. Estos i
tres departamentos explicaron 61,41% de las exportaciones nacionales. En tanto las =
exportaciones de Chuquisaca, Cochabamba y Oruro disminuyeron en 41,36%, 29,99% :
y 16,36%, respectivamente. SOEGEEL G de
- MADERAS Y MANUFACTURAS
DE MADERA 3,61 - GAS NATURAL 20,08
- MINERAL DE ZINC 1,43

Grafico N° 5
BOLIVIA: EXPORTACION SEGUN PAIS DE DESTINO, AL MES DE JUNIO, 2006 - 2007(p)
(En millones de dolares estadounidenses)

- MADERAS Y MANUFACTURAS
DE MADERA 4,76

Brasil — 723

689

Argentina
Jrpon Elaboracin: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA

Estados Unidos (p): Preliminar

Pert

Las exportaciones a Argentina se incrementaron en 39,47%

En el periodo de andlisis, las exportaciones nacionales a Argentina crecieron en 39,47%, a Japén
en 12,90% y a Brasil en 5,07%, estos mercados explicaron aproximadamente 56,65% de las
exportaciones nacionales hasta junio de 2007. Mientras que las exportaciones destinadas a Suiza,

Venezuela

Suiza

Colombia

Panami

Elaboracion: INSTITUTO NACIONAL DE ESTADISTICA

5 Perti y Colombia bajaron sus niveles en 25,16%, 17,85% y 14,19%, respectivamente.
g y y

E Reino Unido

s
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Grafico N° 6
BOLIVIA: EXPORTACION SEGUN PAIS DE DESTINO, AL MES DE JUNIO 2007(p)
(En millones de ddlares estadounidenses)

Los principales productos que explicaron el crecimiento de las exportaciones a Argentina son:
Gas Natural 195,44 millones de délares estadounidenses y Mineral de Zinc 12,71 millones, a &
Japén: Mineral de Zinc 169,86 millones y Mineral de Plata 18,545 millones y a Brasil: Gas

Natural 657,32 millones y Combustibles 51,81 millones.
-MINERALDEZINC 169,36
. - GAS NATURAL 657,32 :
Grafico N° 6 BRASIL |:> - COMBUSTIBLES 51,81 JAPON |:> :ggﬁf&ilg I?]?SPQAT\A/?O e
” BOLIVIA: EXPORTACION SEGUN ZONA GEOECONOMICA, AL MES DE JUNIO > GIONIOLD) it
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2 | Las exportaciones destinadas a paises de la Unién Europea crecieron en 54,48%
UE . . . . . . .
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Confirmado, Bolivia
tiene el precio mas
bajo de Sudameérica.

El estudio “Precios del cemento en la region”, realizado por la consultora
internacional Price Waterhouse Coopers del Peru, establece que el

PRECIOS DEL CEMENTO EN LA REGION

Precio promedio en Ddlares (Bolsas de 50 kg.)

12.00

cemento boliviano, tiene el precio de venta mas bajo de Sudamérica.
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Fuente: Price Waterhouse Coopers del Peru

Una buena noticia para seguir
construyendo el futuro del pais. seiidos cimientos para Bolivia

» Calidad
Seguridad
Puntualidad
Responsabilidad
Tecnologia
Confianza

» Importaciones
Exportaciones
Transito
Asesoramiento
Corresponsales

www.aches-srl.com.bo

() ACHES S.R.L.

Av. Pirai 280 + Tel. (591)3-3563 15156 « Fax (591) 3- 353 3048 + aches-sri@cotas.com.bo
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Larga Distancia X segundo!

Linea de Atencién Gratuita *  Esteservicio es valido desde cualquier teléfono fio a cualquier celuiar local las 24 horas del dia.

8w-12-1212 Www. 12001‘83. Com *  Seaplicaenlas ciudades de Santa Cruz, Trinidad, La Paz, Cochabamba, Sucre, Tarija, Oruro y Potosi. Servicio valido para provincias de Santa Cruz.



