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EDITORIAL
“UN PROYECTO UNICO E IRREPETIBLE”

Lic. Juan Pablo Saucedo Vidal
GERENTE DE ESTUDIOS Y PROYECTOS
INSTITUTO BOLIVIANO DE COMERCIO EXTERIOR - IBCE

Santa Cruz continta siendo la region de las oportunidades. Siendo el Departamento que mds aporta al
Producto Interno Bruto de Bolivia y la que mds productos no tradicionales exporta segun el Departamento,
se ha destacado por la atraccion de inversiones locales y extranjeras asi como por la generacién de fuentes
de empleo y desarrollo.

Como resultado de ello, durante los ultimos veinte afos, Santa Cruz de la Sierra ha experimentado un
crecimiento sostenido en su tasa de crecimiento poblacional que se deriva en la apertura de cada vez mas
empresas industriales y de servicios.

No obstante, este vertiginoso crecimiento ha provocado que colapsen los espacios que la ciudad tenia
planificados para que puedan ubicarse empresas de los rubros comerciales, almacenamiento, transportes,
ensambles y fraccionamientos de diversas cargas.

Unido a ello, han rebasado las éreas para otros rubros de negocios que no necesariamente transforman
industrialmente otros productos, pero que deben estar ubicados en espacios territoriales adecuados a
su actividad. Como resultado, muchas industrias se encuentran asentadas en ubicaciones inadecuadas o
prohibidas para la actividad que desarrollan con el riesgo de dafos a personas y/o propiedades.

Ante esa situacion, la presente edicién de “Comercio Exterior” da a conocer un proyecto Unico e irrepetible
en la ciudad: el Parque Empresarial Coronado (PEC2), con una ubicacion geogréfica estratégica en la Zona
Norte de la ciudad, y que lo conecta con otros proyectos de orden publico que lo convierten en una
inversion altamente competitiva.

El PEC2 es un condominio privado de empresas que gozan de infraestructura adecuada para trabajar,
representando un aporte al desarrollo urbanistico ordenado de la ciudad. Brindando ambientes y terrenos
adecuados a las empresas crucefas, no solo contribuye a la planificacion estratégica de la ciudad, sino
también genera inversiones que benefician a la economia del Departamento y del pais en general.

Lo que diferencia al PEC2 es que se trata de un “Parque Empresarial” y no asi de un “Parque Industrial’,
debido a que el PEC2 no admite fabricas o actividades que contengan emision de gases ni aguas residuales
tdxicas, entre otros elementos; debiendo estas empresas ubicarse en parques industriales especialmente
disefiados para esos efectos.

Entre algunas de las caracteristicas que hacen ideal a este proyecto, se cuenta el hecho de que el Parque
Empresarial tiene una ubicacién geogréfica aventajada al estar cerca de las carreteras de mayor uso
comercial ahora y las planificadas a mediano plazo. El hecho de que el parque tenga una disponibilidad de
redes viales fundamentales permite el ahorro en costos ademas de que acorta los tiempos para el acceso
de proveedores y clientes.

Otra caracteristica destacable es que se ubica muy proximo al Aeropuerto Internacional de Viru Viru, que se
estima pueda convertirse en un “Hub Aéreo” de pasajeros y carga, con una gran inversion publica que ha
sido planificada al efecto.

Una inversion de este tipo se hace irrepetible por dos razones, primero por la falta de disponibilidad de
espacios suficientes en la ciudad y, segundo porque no se cuenta con un espacio con las ubicaciones y redes
viales adecuadas para el desarrollo de emprendimientos con las mismas condiciones del PEC2.

Este Parque Empresarial fue disefiado para brindar seguridad y estabilidad a las empresas tanto en los
servicios bésicos, como en la provisién de energia y seguridad fisica, asi como accesos adecuados para el
transporte y sus operarios.

Mediante la consolidacién de este proyecto, se consagrard una gran inversién para el Departamento,
permitiendo que empresas locales mejoren sus procesos productivos y finalmente se vuelvan mas
competitivas en el mercado local y para la exportacion.

De otra parte, por qué no pensar que empresas extranjeras puedan también aprovechar este “Parque
Empresarial’ ya que la ciudad de Santa Cruz de la Sierra bien puede considerarse como un punto clave para
el transporte continental e interocednico en Sudamérica.

Finalmente, se espera que con una mayor sinergia publico-privada se puedan generar mejores y mayores
condiciones en cuanto a seguridad juridica e incentivos a la produccién para que emprendimientos de
este tipo se multipliquen en otras regiones del pafs, permitiendo asi el desarrollo de la poblacién boliviana.
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CONDOMINIO EMPRESARIAL PEC2:

UN ESPACIO INMEJORABLE PARA LOS IMPORTADORES Y EXPORTADORES

Lic. Alberto Peralta
GERENTE COMERCIAL
PARQUE EMPRESARIAL - PEC2

El PEC2 es una alternativa “Unica e irrepetible” para el sector empresarial que quedd sin espacios con facilidades logisticas en
Santa Cruz luego del exponencial crecimiento de la mancha urbana de la ultima mitad de Siglo. El PEC2 fue planificado bajo
una visién de futuro, lo que la mantiene fuera de planes de reubicacién y traslados. Es un condominio de empresas, un puerto
seco con conexiones a otros departamentos. Estad a escasos 10 minutos del Aeropuerto Internacional Viru Viru, dentro del radio

urbano de la ciudad de Santa Cruz de la Sierra.

Previendo los conflictos de la década de los 90, proyectistas privados participaron
activamente de la planificacion de la Zona Norte de Santa Cruz, presentando ante las
autoridades municipales un plan maestro para atender las necesidades empresariales,
mismo que fue aprobado por el municipio de la urbe crucena, incluyendo la creacion
de espacios empresariales acordes al desarrollo de la industria y la ciudad, como el
Parque Empresarial 1 (PECT) y el Parque Empresarial 2 (PEC2), que surgen como
condominios privados para empresas con una oferta de infraestructura adecuada,
indicé el Lic. Alberto Peralta, Gerente Comercial del PEC2.

El ejecutivo explicd que se trata de una solucion progresiva, actualmente existen
122 terrenos, de los cuales ya se vendieron 67 en el PEC1; y de 55 terrenos que
componen el PEC2 aproximadamente el 40% ya se vendio. “Después de estos
proyectos vamos a realizar otros, sin embargo, no hay otro punto en la ciudad con
esta ubicacion estratégica’, aseguro el gerente comercial.

SANTA CRUZ CRECE SIN ESPACIOS PARA LAS EMPRESAS

La ciudad de Santa Cruzdela Sierra, durante el tltimo medio sigloy particularmente
en los Ultimos veinte afos, tuvo una indiscutible, exponencial y sostenida tasa de
crecimiento econémico, poblacional y de negocios. Las actividades productivas y
comerciales terminaron concentrando sus sedes de negocios, de acumulacién de
productos, bienes, obras y servicios en el Departamento.

El explosivo crecimiento demografico que, segun el Censo del afo 2012 supera los
2,5 millones habitantes, ocasiond entre otros aspectos, el colapso de los espacios
que la ciudad tenifa planificados para el asentamiento de empresas de los rubros
comerciales, depdsitos, almacenes, transportes, ensambles, fraccionamientos
y otros rubros que no implican transformaciones de naturaleza industrial ni
introducen cambios esenciales a los productos que manipulan, pero que sin
embargo, deben estar ubicados en espacios territoriales adecuados a su actividad.

Estas empresas terminaron asentando sus bases operativas en ubicaciones
inadecuadas o prohibidas para tal actividad poniendo en riesgo a personas
y propiedades y ocasionando dafios debido a las maniobras de camiones,
incendios u otras contingencias para las que un barrio de viviendas no ha sido
disefiado ni planificado. Adicionalmente, las empresas que operan en estas
condiciones estdn permanentemente amenazadas por denuncias, multas,
clausuras y otras contingencias.

Por otra parte, el crecimiento del parque automotor liviano y mediano, y la
densificacion poblacional de Santa Cruz, determiné que con el paso de los anos,
el Gobierno Municipal aplique crecientes restricciones al ingreso y/o circulacion
de transporte pesado en las édreas centrales de la ciudad, estando actualmente
prohibido circular con camiones de alto tonelaje dentro del quinto anillo, restriccion
que fue ampliada recientemente hasta el séptimo anillo en las dreas cercanas a los
mercados y centros masivos de expendio o venta de alimentos, una medida que
seguird siendo ampliada de manera paulatina.

Existe la urgente necesidad por parte de las empresas de contar con terrenos cuya
ubicacién, uso de suelos, seguridad para la carga y operaciones, servicios, entre
otros aspectos, sean adecuados a efectos de construir depdsitos de recepcién y
concentraciéon primaria de carga de diverso tipo, para -a partir de estos- realizar
el fraccionamiento y/o redistribucion hacia sus clientes y/o centros de consumo
con medios de transporte de menor tonelaje, con caracteristicas de “centro de
distribucion unimodal”.

‘Actualmente no existen dentro del radio urbano de la ciudad de Santa Cruz y no
existirdn a futuro, debido a la falta de disponibilidad de espacios en la ciudad y con
las ubicacionesy redes viales adecuadas para el desarrollo de emprendimientos de
estas caracteristicas’, argumento Peralta.

SANTA CRUZ: NODO DE TRANSPORTE CONTINENTAL

Para el Gerente Comercial del PEC2, brindarambientesidéneos para las necesidades
de las empresas crucefas no solo contribuye con la planificacion estratégica de la
ciudad, sino con la economia del pais.

En la actualidad Santa Cruz es el sequndo departamento que concentra mdas
carga y volumen de exportacién e importacion en el pais; “las empresas crucefias
gestionan todo tipo de carga de importaciéon y exportacion para la poblacién
boliviana y para fortalecer la dindmica econémica del pais’, manifesto.

Tiene la cualidad de ser el centro geografico del continente sudamericano, Santa
Cruz de la Sierra posee caracteristicas de nodo de transporte continental pues
concentra las redes viales hacia Chile y Peru por el Oeste mediante las carreteras
troncales que conectan a Santa Cruz con los departamentos del occidente
de Bolivia, y mediante estos con el resto del mundo via puertos maritimos de
Chile y Peru. Por el Este se comunica con Brasil y Puertos del Océano Atlantico
via carreteras, ferrocarriles y la Hidrovia Paraguay-Parand con puertos fluviales y
maritimos de Brasil, Paraguay, Argentina y Uruguay, mientras que por el Sur con
Paraguay y Argentina via férrea y carretera.

Por otro lado, su cualidad de capital departamental, su planificacion, asi como
la presencia de infraestructura indicada, hicieron que Santa Cruz de la Sierra se
configure en la sede donde autoridades politicas, institucionales, normativas
financieras, representantes de entidades empresariales, gremiales, comerciales e
industriales, de transporte y servicios, entre otras, converjan para llevar adelante un
sinfin de actividades.

EL NORTE: PLANIFICACION VISIONARIA

El Gerente Comercial del PEC2, explicd que, como empresa, participaron
activamente en la planificacion y construccion de la Zona Norte del Departamento
de Santa Cruz, especificamente desde el Octavo Anillo hasta mas alla del Kilometro
11. Este hecho permiti¢ visualizar soluciones a los conflictos de ubicacién. De igual
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forma, afirmd que “la Zona Norte es la mejor planificada de la ciudad”y que el
proyecto empresarial se encuentra libre de reordenamientos, traslados o avenidas
improvisadas, gracias a la visionaria planificacion de la zona.

“Antes, las empresas se establecian donde mejor podian y con el pasar de los afios
los terrenos baldios que circundaban sus talleres y galpones se convirtieron en
barrios que no estan acondicionados para el funcionamiento de estas actividades.
La poblacién enfrenta riesgos, como el maltrato de calles por camiones de alto
tonelaje, mercaderias sujetas a cualquier accidente, incendios, entre otras. A fin
de aportar con soluciones, el Municipio se vio obligado a generar normativas de
reordenamiento como el Plan de Traslado de Mercados, que evita la circulacién de
vehiculos con mas de dos toneladas; sin embargo, la amplitud del proceso implica
un alto costo social y econémico, brindando pocas soluciones al empresario’,
recordd Peralta.

Coincidentemente el Municipio de Santa Cruz de la Sierra, esta realizando obras
complementarias a la Avenida G77 que se une a la Carretera al Norte a la altura del
PEC2 para concluir las uniones de las Avenidas Beniy Alemania con la avenida G77,
Octavo Anillo y Avenida Cristo Redentor con la Avenida Virgen de Cotoca, medidas
que permitirdn que a breve plazo el transporte pesado no ingrese a la ciudad.

“CUMPLIMOS UN PROPOSITO”

Parque Empresarial, es un condominio privado de empresas, con propoésitos
de constituirse en un puerto seco para la acumulaciéon y distribucion de carga
de importacion, y en el caso de exportaciones como centro de acumulacién y
consolidacién de cargas para su posterior reenvio a puertos/paises del exterior.

El proposito del PEC2, es brindar a la empresa crucefia y boliviana, un ambiente
adecuado para sus actividades de logistica, conexiones con avenidas troncales
fundamentales, seguridad y facilidades que permitan incentivar e incrementar sus
ingresos."De esa forma apoyamos al fortalecimiento del comercio exterior boliviano
y de sus importaciones y exportaciones, es el Unico proyecto privado o publico
en Santa Cruz que es dirigido para la produccién, ensamblaje, almacenamiento,
distribucioén, fraccionamiento e inversién dentro del radio urbano de Santa Cruz
de la Sierra’, sostuvo.

PROYECTO UNICO E IRREPETIBLE
El PEC2 actualmente estéd en funcionamiento y es pionero en el Departamento

como un condominio empresarial, brindando espacio a importadoras, empresas
de logistica, servicios y almacenamiento.

En consideracion del Gerente Comercial del PEC2, la verdadera fortaleza se
encuentra en la ubicacion, que es “Unica e irrepetible”.

“La alternativa empresarial, estd cerca del Aeropuerto Internacional Viru Viru, se
encuentra a la altura del Kildbmetro 11 de la Av. Cristo Redentor, su ubicacion
conecta con las principales arterias de salida e ingreso del comercio exterior
boliviano. Empresas de renombre como FARMACORP, FINILAGER, ARMAQ, ALCA
GROUP, MEDLAB, GERONA POWER, FRIDOLIN, entre otras, actualmente forman
parte del parque empresarial’, informo Peralta.

COPROPIETARIOS

PEC2 posee la forma juridica de condominio privado, los propietarios actuales y
futuros son copropietarios de las vias internas, areas verdes, parqueo interno, areas
sociales y demds dreas internas de uso comun en funcién a la fraccion ideal que
corresponda a cada terreno.

Concluido el proyecto, la administracion de las dreas comunes quedaré a cargo
del primer Directorio de copropietarios, regido por sus estatutos y reglamentos
de copropiedad.

NO ES UN PARQUE INDUSTRIAL

El PEC difiere de un "parque industrial’, por el uso de suelos y no admite fabricas
o actividades con emision de gases, aguas residuales toxicas, entre otras; estas
empresas deben estar situadas en parques industriales especialmente disefiados
para esos efectos como es el caso.

El uso de suelos del PEC2, al ser “equipamiento terciario privado’, permite ademas
la instalacion de empresas de maquila, fraccionamiento y empresas de servicios
en general; es el Unico parque planificado con caracteristicas de un centro de
distribucion unimodal de carga, mediante la provision de terrenos destinados a la
construccién de infraestructuras orientadas principalmente a la gestiéon del flujo
de mercaderias:

« Hacia el cliente final local

- Para reenvio a otros mercados de carga gestionada mediante transporte
terrestre por carretera

- Actividades de recepcion, consolidacion y administracién de carga e inventarios

+ Redireccionamiento de carga mediante modos de transporte de menor
capacidad y/o medios de transporte distintos en cargo de reexportaciones

UBICACION ESTRATEGICA

El Parque Empresarial tiene la ubicacion geografica mas aventajada de la ciudad
y aglutina las carreteras de mayor uso comercial. A 10 minutos se encuentra el
Aeropuerto Internacional Viru Viru, el aeropuerto del pafs con mayor trafico en
carga y pasajeros, y en breve serd uno de los mds importantes de Sudamérica en
virtud de las inversiones que pretende el Gobierno boliviano de 400 millones de
dolares, convirtiéndolo en“Hub”; en un futuro no existirdn actividades que no sean
previstas por el aeropuerto y el Hub de pasajeros y carga a ser construido hasta el
ano 2020.

Estd situado dentro del radio urbano, para ser exactos en la UV. S1-1, sus conexiones
y accesos directos son:

Aeropuerto
VIRU VIRU

P=C

Km 10

Av. Cristo
Redentor

Rioceanice

Av. Cristo Redentor/Carretera al Norte
« Av. Prolongacién Mutualista, Av. G77
« Cambddromo

« Av.Prolongacién Beni

«Av. Prolongacion Alemania

Centro de
la ciudad
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La disponibilidad de redes viales, implica el ahorro considerable de tiempo y costos
operativos, ademas del rapido acceso a las sedes de los clientes e insumos que
precisen las empresas para operar.

CONEXIONES NACIONALES E INTERNACIONALES

Ademas, desde los terrenos del PEC2, las empresas tienen acceso a los puntos de
control aduanero y principales Zonas Francas, otros departamentos del pafs y las
fronteras internacionales:

A) Las conexiones viales del PEC 2 permiten acceder rdpidamente y en pocos
minutos al Parque Industrial, Av. Virgen de Lujan, Aduana Nacional, Zonas
Francas mediante la Av. Prolongacién Mutualista y Av. G77/Cambddromo y
Aeropuerto Internacional Viru Viru

B) Carreteraal Norte:acceso directo al Aeropuerto Internacional Viru Viru, provincias
del Norte de Santa Cruzy red vial nacional que conecta con los mercados de los
departamentos occidentales de Bolivia y puertos del pacifico en Chile y Peru

C) Carretera a Brasil con conexiones a:

- Carreteras al Norte de Bolivia (Beni/Pando)

- Provincias orientales de Santa Cruz y Mato Grosso/Brasil

- Brasil, mediante Puerto Suarez/ Quijarro/Corumba

- Paraguay, Argentina, Uruguay y Puertos del Océano Atladntico mediante el
Rio Paraguay por Puerto Suarez/Quijarro/Canal Tamengo y Puerto Busch

Especificaciones técnicas:

- Avenida de ingreso desde la Av. Prolongacion Mutualista (actualmente
denominada Av. Bioceanica) con ancho total de 32 m con via pavimentada
central de concreto iluminada con pavimento de 12 m de ancho y 20 cm
de espesor

- Las avenidas interiores poseen ancho total de 25 m con una via central
pavimentada central de concreto iluminada con pavimento de 12 m de
anchoy 20 cm de espesor

- Canales de drenaje para aguas pluviales

- Podrtico de control de ingresos/salidas, caseta y lugares de descanso para
guardias

- Parqueo interno cerrado para estacionamiento temporal de camiones con
portico propio de control, bafios y lugares de descanso para el personal de
los medios de transporte, a ser construido en dreas comunes planificadas
para estos efectos

- Muro perimetral de ladrillo con altura de 2,70 m

D) Carreteras a Paraguay y Argentina: mediante la red vial al Sur, con los
departamentos del Sur de Bolivia, la Carretera Transchaco con Paraguay y
Argentina, mediante Yacuiba

CARACTERISTICAS

El PEC2 fue disefiado para brindar seguridad y estabilidad a las empresas. Cuenta
con muros perimetrales de 2,70 m, circuito interno y externo de cdmaras de
seguridad, pérticos energéticos, todas las comodidades, como internet con fibra
6ptica, agua potable, energfa eléctrica en media y baja tension.

El PEC esté servido por las redes de electrificacion de CRE, SAGUAPAC en lo que
refiere a agua potable y COTAS que brinda fibra dptica para internet y datos. En
cuanto a alcantarillado y gas, el proyecto construird las redes matrices internas
hasta que SAGUAPAC y YPFB realicen las conexiones de redes matrices externas,
que estan siendo gestionadas.

Las avenidas internas y externas pavimentadas, veredas peatonales o ciclovias
permiten que los camiones transiten sin dificultad. Adicionalmente, cuenta con
hidrantes de agua, drenajes pluviales, parqueo interno cerrado para camiones.

Servicios:

- Circuito interno de cdmaras de vigilancia, y cdmaras exteriores

- Verjas metdlicas y de concreto sobre el frontis de los terrenos, las que
pueden ser retiradas para habilitar parqueos y dreas de carga y descarga

- Red matriz de agua potable provista por SAGUAPAC

- Tres hidrantes contra incendios conectados a la red de agua potable,
provistos por SAGUAPAC

- Red de energia eléctrica provista por CRE en media y baja tension

- Red de fibra ¢ptica provista por COTAS para telefonia, internet y datos

- Red interna matriz de alcantarillado y red interna de gas natural instalada
para su futura conexiéon hacia las redes externas en cuanto el servicio esté
disponible para la zona

- Area social compuesta por oficina para administracion del Parque, salén para
conferencias, dreas para reuniones sociales y empresariales, comedores para
ejecutivos y otros niveles de personal, ademéas de dreas de esparcimiento
con churrasquerfas y canchas deportivas
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PROYECTOS COMO EL PEC2 SON UNA MUESTRA DE QUE

SANTA CRUZ SIGUE CRECIENDO

“Tuvimos un crecimiento fuerte en anteriores afos, creo que todos los que
trabajamos en este rubro lo sentimos y muchos pudimos aprovechar el momento.
La década pasada de buenos precios de materias primas repercutié positivamente
e hizo posible esta situacién, sin embargo, desde hace un par de afios el precio
del petréleo se vino abajo y con ello las petroleras del pais redujeron su inversion,
un sector con el que trabajamos mucho, asi que también sentimos un poco el
coletazo de esa baja de inversiones. Pero, el sector empresarial en general sigue
creciendo y una muestra de esto es el Parque Empresarial 2 (PEC2), considero.

ARDECO S.R.L., TRADICION EN CONSTRUCCION

Fundada en septiembre de 2003, ARDECO S.R.L, es una empresa constructora cuyo
nombre ya es tradicion en Santa Cruz, con trabajos que trascendieron el dmbito
habitacional para hacerse un espacio en proyectos industriales, principalmente
entre las empresas petroleras que trabajan en el pais.

“Hace unos tres a cuatro afios aproximadamente, ARDECO realizé la construccion
de las naves para almacenes de Schlumberger, empresa internacional de servicios
petroleros con soluciones de ingenierfa para perforacién y mantenimiento de
pozos, con destacada presencia en Bolivia. Hicimos bésicamente el 80% de su
nueva base aqui en Santa Cruz y agencias generales, donde hemos trabajado
bastante con sus almacenes y en el showroom”, indico.

EXPANSION HACIA LA METALMECANICA

Debido al crecimiento positivo de la empresa y la buena aceptacion de los clientes,
como parametro clave en la evaluacién del trabajo de todo emprendimiento,
ARDECO SR.L. encontré otras areas en cuales incursionar con éxito, como la
metalmecdnica y soldadura.

“En esta nueva drea construimos estructuras para naves industriales, portones y
todo lo relacionado con soldadura. Por ahora estamos ubicados en el Sexto Anillo
y Santos Dumont y en un mes mas estaremos abriendo una sucursal en la Avenida
Radial 10" explico el Gerente.

“LA ZONA NORTE ESTA CRECIENDO
VERTIGINOSAMENTE"

/ Arqg. Euler Montafio
L Gerente General

s  ARDECOSRL.

“Es una zona que estd creciendo vertiginosamente, muestra una proyeccion
altamente empresarial e industrial, por lo tanto, tener un centro de
operaciones alli facilitarda mucho el tema logistico de las empresas. Ahora, si
se cuenta con un espacio donde ademds se pueda albergar a una compariia
sin mayores problemas en cuanto a almacenaje y vias accesibles, entonces,
estar alli es fundamental’, refiri¢ el ejecutivo de ARDECO SR.L.

“Estamos en negociaciones con PEC2, el almacén que harfamos nosotros
serfa para nuestro material que no esté en obra, andamios, encofrados y
otros equipos que podriamos ocupar’, preciso.

Seguln Montafo, al estar en medio de los tres mayores centros urbanos del
Departamento, Montero, Warnes y Santa Cruz, la Zona Norte brinda entre
otras ventajas la posibilidad de estar geoestratégicamente bien ubicados para
responder con celeridad a los requerimientos de sus potenciales clientes.

“Creo que si uno tiene todo el tema logistico en el centro de estas
poblaciones tiene una gran ventaja. Sobre todo con el acceso, porque
tratar de asentarse en otras zonas como el tercer o cuarto anillo, es muy
complicado por el tréfico y la accesibilidad, ademés que son areas que
no estan contempladas por las normativas para asentar una empresa con
cargas de magnitud sin generarse problemas con los vecinos. Entonces el
parque empresarial al estar aprobado por las autoridades correspondientes
cumple con todos esos requisitos’, argumentd el arquitecto, remarcando
los beneficios del PEC2 y refiriendo las expectativas que tiene su empresa
respecto a este emprendimiento.
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ALCA GROUP SE DECIDE POR EL PEC2 PARA BRINDAR MEJOR
CALIDAD DE ATENCION A SUS CONSUMIDORES
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“Como empresa estamos buscando mejores centros de desarrollo para brindar
un servicio éptimo a todos nuestros clientes y darles mejor calidad de atencion
con nuestros productos, ser mas eficientes y eso traducirlo en precios y mejores
beneficios. Tenemos un terreno de 3.000 metros cuadrados, ahi se mudard Alca
Group, con sus oficinas, personal y centro de distribucion’, indicé Alarcén.

Asimismo, destaco la ventaja estratégica que les proporciona la ubicacién del PEC2,
al estar localizado sobre amplias vias de acceso de la ciudad de Santa Cruz de la
Sierra, su principal mercado y junto a un Parque Industrial Latinoamericano donde
proyectan construir su propia planta embotelladora.

Actualmente tiene dos oficinas y dos almacenes en la ciudad, pero ambos estan
saturados; “para manejar de manera mas eficiente el almacenamiento, inventarios y
la distribuciéon necesitamos mayor espacio’, refirié el ejecutivo.

LA SEGURIDAD DEL PEC2 NOS INTERESA

“Sabemos que en el PEC2 hay muchas empresas importantes, incluso socios
comerciales como AIDISA y FARMACORP, con quienes trabajamos de manera
sostenida. Otra caracteristica que nos gusta del parque es la seguridad que brinda
al tener un servicio privado. Valoramos el poder trabajar seguros, por el movimiento
de mercaderfa y todo lo que implica la distribucion, para nosotros es importante.
Ademds, debido a la forma en que se manejaron las vias de acceso, llegar al parque
se hace més facil’, sostuvo.

ALCA GRUOP Y LA FUERZA DE CICLON

Alca Group, comenzé sus operaciones con algunas lineas de consumo masivo y
productos de cuidado personal y como representante de una de las mas reconocidas
bebidas energéticas del mercado, Ciclén, su producto estrella. Esta bebida forma
parte de su oferta hace casi 13 afios, en los albores de la empresa, allé por el afio 2005,
cuando inicié este emprendimiento familiar con aproximadamente 10 funcionarios y
una pequena oficina en la zona del Barrio Equipetrol.

Actualmente Alca Group tiene 15 afios de vigencia en el mercado nacional y es
una empresa que genera fuentes laborales directas para 90 funcionarios. Los dos
almacenes con los que cuenta actualmente van quedando pequefios por el flujo de
productos que deben almacenar, lo que motivo la busqueda de un lugar apropiado
para una empresa de esta envergadura. Es asi que Alca Group tiene planificado
migrar hacia el norte, a sus propios almacenes en el PEC2.

Segun Alarcon, Cicldn fue la principal punta de lanza para introducirse y ganar
espacios en el mercado, el producto se catapultd después de innovar su presentacion
gue antiguamente venia en lata a botellas PET.

"El primer afo después del cambio de formato las ventas del producto crecieron al
100% y posteriormente mantuvo un crecimiento sostenido de 10% a 15%", manifestd.

SUMA MAS MARCAS A SU PORTAFOLIO
En el devenir de los 15 afos de Alca Group se fueron sumando marcas afio tras afo y

es ese crecimiento el que permitié la construccion de un portafolio de productos de
casi 300 items de sus diferentes marcas.

“También fue creciendo la presencia de la empresa en cada canal de venta,
consoliddndose en todas las cadenas de farmacias y supermercados del mercado
nacional. Actualmente atendemos todos los canales de distribucién, mercado
mayorista, el mercado horizontal y el mercado de provincias’, aseguro.

Ahora la compafifa tiene presencia nacional mediante oficinas
estratégicamente ubicadas en los departamentos que conforman el eje
troncal del pais, estas se manejan como sucursales, mientras que, en los
demds departamentos, debido al tamafio de mercado, los productos de Alca
Group son distribuidos mediante subdistribuidoras.

PROYECCIONES DE LA EMPRESA

Alarcén afirma que su empresa continuara con su crecimiento y con ese objetivo
contindan agregando marcas a la compafiia, actualmente estas nuevas lineas estan
en el proceso de registro para ser comercializadas este afo 2018.

“Son empresas y marcas internacionales muy importantes y se van a sumar a la
distribucion este afio, la proyeccion de crecimiento con estas marcas es buena
porque son productos consolidados en otros mercados por su volumen’, anuncié
y agregd que, estdn considerando introducir una marca mexicana de snacks que
aportara con 20 a 30 items al portafolio de la empresa.

“Hay otra marca de golosinas de origen americano que también se estard agregando”
informd, pero se guardé mayores detalles para no interferir con las negociaciones.
Con todo ello, esta es otra empresa consolidada que se suma al PEC2 en 2018.

CICLON EL PRODUCTO ESTRELLA DE ALCA GROUP

Es una marca de origen Austriaco, una bebida energética desarrollada
en Europa para paises latinoamericanos, estad presente Latinoamérica y El
Caribe y es lider de su categoria en muchos de los paises que componen
estaregion. Fue una de las marcas que acompané el inicio de las operaciones
de Alca Group en Bolivia, su presentacion al publico tenfa el formato de lata
porque era el que estaba establecido en el mercado en ese momento. Hace
cuatro afos que Alca Group comenzé a comercializar Ciclén en botellas
plasticas en Bolivia, decisiéon que les permitié crecer exponencialmente
en ventas. La importacién de todos los insumos viene desde Europa y en
Bolivia se realiza un trabajo de maquila, se mezcla con agua y gas para su
envasado y comercializacion, ejecutivos de Alca Group consideran que la
combinacion de precio y calidad es lo que atrae al cliente.

Ing. Fabrissio Alarcén
Gerente General
ALCA GROUP
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LOS CIMIENTOS DEL VALOR AGREGADO

En consideracién de Anglarill, laaccesibilidad a servicios bésicos en los ambientes de
una empresa determina su competitividad, “la ejecucion de parques empresariales
brindan los cimientos para realizar y conservar los productos con valor agregado;
Bolivia puede proyectarse a nivel internacional, podrfa atraer divisas y aportar en
la economia”.

“La falta del servicio de gas industrial, por ejemplo, puede repercutir en el
incremento de costos, sino se tienen las conexiones debidas en caminos y servicios
basicos las empresas no pueden certificarse para exportar o ser parte de la cadena
productiva de exportacion’, recordo.

“EL PEC2 SE DEBIO HACER HACE MUCHO TIEMPO”

"Algunas empresas son victimas de multas y trabas por ubicarse en espacios no
autorizados para su funcionamiento, siendo que hasta el momento ninguna
institucién gubernamental o privada construyd un parque como el PEC2" dijo
Anglarill y agregd que es responsabilidad de las autoridades el brindar espacios
donde trasladarse, apoyando emprendimientos como el del PEC2, los cuales se
traducen en inversiones para Santa Cruz.

Lamentd que estas inversiones que responden a las necesidades del sector
empresarial no se establecieran hace 40 afios, “los empresarios que acompafaron
el continuo crecimiento de Santa Cruz, nunca pensaron que la zona donde se
ubicaron quedaria inmersa en la urbe, ahora su galpén o fabrica se encuentra
metido en un barrio residencial, son zonas que antes no se sujetaban a un plan de
reordenamiento de la ciudad’, argumenté. A tiempo de agregar que este tipo de
inversiones se constituyen en un ejemplo a seguir, sobre todo para las autoridades
que trabajan en politicas de planificacion urbana, “es una inversion que debid
hacerse hace mucho tiempo’, dijo.

“COMPRAMOS CON VISION DE LARGO PLAZO"

"Apostamos por este parque’, exclamd Paul Anglarill, argumentando que su
ubicacién es la mas estratégica, porque el sector empresarial se esta estableciendo
en el norte cruceno, por la cercania al Aeropuerto de Viru Viru y las conexiones a las
rutas nacionales.“El PEC2, se encuentra cerca del aeropuerto a tan solo 10 minutos
y se conecta con la Av. Banzer y con la G77, para mi la mejor ubicacion’, dijo.

"Fridolin siempre piensa en el futuro, tiene la idea de producir de forma masiva,
pensando en la exportacidn, son planes a largo plazo y con esa mira compramos
un terreno en el PEC2".

FRIDOLIN

Jan Paul Anglarill, explic6 que Fridolin produce pasteleria con caracter de
exportacion, hay muchos de sus clientes que ocasionalmente los congelan y
generalmente los llevan a EE.UU. o al Pert, es de esa forma que se puede percibir
que existe una linea amplia de productos tipicos con caracter de exportacién
como los cufapes abizcochados, que son “muy nuestros’, explico.

FRIDOLIN APUESTA POR EL PEC2
PARA EXPORTAR

Si Fridolin exportase productos alimenticios, las exigencias de exportacion
pedirfan la trazabilidad de cada insumo que se utilizd para obtener el producto
final, realizarfan inspecciones de los predios y los procesos de elaboracién,
‘exigencias que se podrian cumplir con el PEC, ademas de mantener la cadena
de frio”, dijo Anglarill.

“NOS INTERESA FRANQUICIAR”

Elaccionistay propietario explicé que tanto Fridolin como Beats & Cream proyectan
ventas en el exterior del pais como Franquicia o Master Franchise; “es muy buena
idea salir al Perd y EE.UU,, ensefar el negocio a una persona o institucion y luego
ésta pueda crear subfranquicias y controlar los puntos de venta con mejor
eficiencia, que nosotros estando en Bolivia’, dijo.

Este aflo Fridolin comenzd negociaciones con los consultores que hardn de
intermediarios para los inversionistas en el Pery, se pretende consolidar negocios
después de las fiestas navidenas, época de alta comercializacion de la pasteleria.

Master Franchise, es un tipo de contrato de franquicia original otorgada a una
empresa para que esta tenga el derecho de establecer subfranquicias en una
zona asignada; generalmente se da un master por cada pais extranjero.

43 ANOS FESTEJANDO

Fridolin Pastelerfa Austriaca, festeja este 2018
sus 43 anos desde su primera apertura en la
reconocida Calle Pari, el afno 1975, cuando
un sueno comenzo a hacerse realidad, de la
mano de la familia Jessen Anglarill.

Fridolin, es una Pasteleria pionera en Bolivia, fue la primera en elaborar Tortas
Frias en Santa Cruz de la Sierra, hasta este entonces desconocidas en Bolivia.
Hoy podemos atribuir a los europeos el origen de este producto, proviene
especificamente de los paises Bajos.

Actualmente Fridolin, continta creciendo e innovando constantemente, con
el arte y vision que siempre caracterizan a la cadena pastelera mas grande del
pais. Es una empresa lider en su rubro que marca tendencias.

“Por ello, este 2018 festejaremos nuestro 43 afo aniversario con todos nuestros
clientes que a lo largo de estos afios nos eligen en cada momento especial,
para seguir compartiendo con la calidad de siempre. Como todos nuestros
clientes, elegimos lo mejor para festejar un ano mas juntos compartiendo
momentos inolvidables’, indicd Anglarill.

Lic. Jan Paul Anglarill
Accionista Propietario
PASTELERIA FRIDOLIN
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GERONA POWER S.R.L. PREVE INAUGURAR SU CENTRO DE REPARACION
Y MANTENIMIENTO EN MARZO DE 2018 EN EL PEC2

SN

Conocedoradelosbeneficiosqueimplicaparael sectorempresarial,laempresa
Gerona Power S.R.L., especializada en proyectos de construcciones eléctricas,
la implementacién de proyectos llave en mano con grupos electrdgenos
para generacion de energia eléctrica y proyectos de cogeneracion, prevé
inaugurar su flamante Centro de Reparacion y Mantenimiento en el Parque
Empresarial 2 (PEC2) hasta marzo de 2018, informo el Gerente General de esta
empresa, Ing. Abel Dominguez.

La compafia estd invirtiendo alrededor de 300 mil ddlares en la implementacion
de este proyecto que se traducird en importantes beneficios para los clientes
de Gerona Power. “La gran ventaja es que somos una empresa especializada
en proyectos eléctricos y de generacion, con un alto significado del soporte al
producto. En ello nos enfocamos como empresa, y el cliente puede confiar en que
al momento de hacer la reparacién o mantenimiento de su unidad de generacién
va a recibir asistencia en todo, tanto en la parte eléctrica, mecénica o de sistemas
de control’, manifesto.

SOBRE GERONA POWER

Es una compafia que opera en Bolivia desde el afio 2012, creada para la venta,
comercializacion 'y realizacion de proyectos eléctricos basados en grupos
electrébgenos para generaciéon de energia, pero también para el alquiler de grupos
electrogenos. Con el tiempo la compafia fue desarrollando nuevos proyectos e
incrementando su oferta de servicios.

Esta empresa que comenzd a trabajar con tres funcionarios, se abri¢ espacio en
el mercado y se hizo de la representacion de la marca alemana de motores MTU y
los grupos Electrégenos MTU Onsite Energy, una compania perteneciente a Rolls
Royce Power System AG, cuya tecnologia de punta y alta eficiencia le ha permitido
ganar espacio en el mercado con excelente aceptacion de los clientesy evolucionar
en un breve periodo de tiempo, actualmente -apenas cinco anos después de sus
inicios- Gerona Power es una empresa que tiene mds de 23 funcionarios y que
aglutina en su cartera de clientes a las principales industrias del pafs.

MTU Y MTU ONSITE ENERGY - MAS DE 24MW INSTALADOS

“Hace cinco afios que Gerona Power distribuye esta marca en Bolivia y al momento
ya lleva instalado alrededor de 24 MW (Megawattios) con esta marca. Desde el afio
2016 la empresa también trabaja con GRUPEL S.A., una marca de Portugal, que oferta
grupos electrégenos para cubrir rangos menores de potencia’, indicd Dominguez.
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MTU Onsite Energy, es una marca utilizada principalmente en tres aplicaciones con
motores Diésel y Gas generacion continua, aplicacién emergencia y generacion
primaria. Continua, cuando los grupos electrégenos son usados en régimen
continuo de uso las 24 horas del dia y muy usadas en proyectos de generaciéon y
cogeneracion enisla o en paralelo con lared. La cogeneraciéon, ademas de la energia
eléctrica se aprovecha las altas temperaturas generadas por los gases de escape y
las aguas de las camias de los equipos, para obtener aire o agua caliente, segun se
necesite en otros procesos de la cadena de una determinada industria. Aplicacion
de Emergencia, como su nombre lo sugiere, son equipos implementados con el
objetivo de generar energia que alimente la carga eléctrica durante una caida de
electricidad de la red publica. Finalmente, la generaciéon primaria, utilizada para
proveer electricidad a lugares remotos, donde la red publica no llega.

PRINCIPALES CLIENTES

“Nuestro principal cliente hoy por hoy es la Cooperativa Rural de Electrificacion
(CRE), en cuanto al suministro de grupos electrégenos para la instalacion de
sistemas aislados. En este caso la empresa llevé adelante varios proyectos llave en
mano en localidades como Camiri, Puerto Sudrez, Ipias, entre otros’, aclaro.

Sin embargo, la cooperativa de energia crucefa no es su Unico cliente, dado que,
desde el drea de mantenimiento, ademas de custodiar el buen funcionamiento
de unas 16 unidades de generacién MTU de dicha cooperativa, también realiza el
mantenimiento, suministro de equipos y proyectos eléctricos, para empresas de la
talla de Total Bolivia, Samsung Engineering, Petrex SA y la Refinerfa Guillermo Elder
Bell de YPFB Refinacion, ademas de centros médicos reconocidos como la Clinica
Rengel y distintos condominios habitacionales.
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“Estoy convencido que lo mas relevante y valioso que tenemos es el equipo
humano, tenemos un equipo al cual le dedicamos bastante atencién en cuanto
a la capacitacion y certificacion. Continuamente intercambiamos ideas y todos
somos participes en la orientacion de las decisiones y soluciones mds importantes
de la empresa. Nos preocupamos de que trabajadores se desarrollen tanto en lo
profesional como en la parte humana’, aseverd

“ESTAR EN EL PEC2 ES NUESTRA
ESTRATEGIA PARA CRECER”
Ing. Abel Dominguez

Gerente General
GERONA POWER S.R.L.

CERTIFICACION ISO PARA EL 2018

Con la finalidad de mejorar la calidad de sus procesos y optimizar la eficiencia de
los mismos, Gerona Power, tiene previsto implementar la Norma ISO 9001 como
parte del sistema de gestion integrado para el afio 2018, una vez cumplido ese
primer paso espera certificar bajo las normas de seguridad y medio ambiente.

“La zona Norte tiene la particularidad de ser el drea empresarial por
excelencia. A partir del segundo anillo uno encuentra empresas establecidas
a ambos lados de la Avenida Banzer. Es un referente para la parte comercial
y empresarial”.

Segun Dominguez, ademas de trabajar con marcas como MTU, MTU Onsite Energy “Especificamente el PEC2, maneja un concepto que nos llamé mucho la
y Grupel S.A, el éxito de Gerona Power también se vincula con la capacidad que atencion, debido a la planificacién, construccion, avenidas, servicios basicos
tuvo la compafia de responder a las demandas del mercado y de ir creando en y dreas sociales, es un concepto revolucionario”.

funcion a ello propuestas como sus servicios de mantenimiento, sin dejar de

mencionar la capacidad de sus funcionarios. “EL PEC2 nos va a permitir desarrollarnos, es una estrategia nuestra para

poder crecer”.

Consuma productos
certificados con el

Triple Sello

Erradicar el trabajo infantil
en las cadenas de produccion

iEs tarea de todos!

Oficina Central: Av. La Salle N° 3-G {Canal Isuto) - Telf.: 3362230 - E-mail: ibce@ibce.org.bo - Santa Cruz de la Sierra
Oficina de Enlace: Paseo "El Prado”, Edif. 16 de Julio, Piso 10, Oficina 1010 - Telf.: 2900424 - E-mail: enlace-lpz@ibce.org.bo - La Paz
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Envie su cansulta al correo estadlstlcas@lbce org. bo o comuniquese al teléfono 3362230 int 105
Con mucho gusto lo atenderemos
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MEDLAB BOLIVIA LTDA. INCORPORO
- ESTE ANO UN EQUIPO ANALIZADOR
DE HORMONAS CENTAUR

El equipo de Ultima generacion fue puesto en marcha el 20 octubre de 2017, la
importacion, implementacion y puesta en marcha de este equipo de alta eficiencia
implicé una inversion de 120 mil délares aproximadamente y entre seis a siete
meses de planificacién.

SE FUNDO 2002 CON CAPITALES BRASILENOS Y BOLIVIANOS

Esta empresa fue fundada como una filial en Bolivia de DPC (Diagnostics Products
Corporation de Los Angeles California), en el afio 2012 comprd DPC a nivel mundial,
para luego migrar su paquete accionario a manos bolivianas en un 100% y a partir
de ese hito se la conoce con la denominacion MEDLAB BOLIVIA LTDA. Actualmente
la empresa ya cuenta con un espacio en el PEC2, nacié como DPC MEDLAB BOLIVIA
LTDA., Diagnostic.

MEDLAB, se enorgullece en incluiren su oferta a dos marcas de alto renombre en
el mundo Siemens Healthineers, con sus productos para el drea de laboratorio
de Hematologfa, Inmunologfa, Coagulacién y Urianalisis, entre otros; y la
prestigiosa marca Terumo BCT, con los productos de bolsas de sangre, equipos,
accesorios para bancos de sangre y equipos automatizados para aféresis. Es
una empresa comprometida con la excelencia e innovacién que vela mucho
por el interés del cliente.

CRECIMIENTO

En sus inicios la compania tenia cerca de 10 funcionarios, actualmente son cerca
de 20 trabajadores los que dia a dia forjan el futuro de MEDLAB, el crecimiento y
expansion de la empresa le permiti6 llegar a los nueve departamentos del pafs,
donde estd presente mediante distribuidores. Segun estudios de la empresa en
Santa Cruz de la Sierra la compania copa cerca del 80% de su mercado; mientras
que en las zonas urbanas este indicador registra el 65% aproximadamente.

CLIENTES

Entre los principales clientes de MEDLAB figuran diferentes instituciones del rea de
salud, como la Caja Nacional de Salud, Caja Petrolera, Caja Bancaria, y distintos bancos
de sangre del pais. En Santa Cruz forman parte de su lista de clientes el Centro Médico
Foianini, Endogenética Santa Cruz, Inmunolab, el Instituto Bioquimico Crucefio, la
Clinica Sirani'y Prosalud, entre otros. En el resto del pais destacan el Centro Médico
Belga, Laboratorio Universo, el Hospital Materno de La Paz, Endolab, Celadis y varias
casas superiores de estudio, entre otros.

El objetivo de MEDLAB es trabajar como una empresa consultora para los laboratorios
médicos y bancos de sangre, siendo una guia para satisfacer sus necesidades.

“ES UNA INVERSION
QUE ENORGULLECE”

Lic. Christian Hesselbarth
Gerente General
MEDLAB BOLIVIA LTDA.

El Gerente General de MEDLAB BOLIVIA LTDA, Lic. Christian Hesselbarth, comparte sus
impresiones respecto a la inversion realizada por su empresa en el Parque Empresarial 2.
Desde su punto de vista adquirir un espacio en este lugar estratégico en Santa Cruz de
la Sierra, una de las ciudades de mayor crecimiento de la region sudamericana, implica
ventajas relacionadas principalmente con la cercania al principal puerto aéreo internacional
de dicha ciudad como es Viru Viru. Ademas, asegura que el contar con un espacio para el
almacenamiento en el PEC2 es una inversion rentable a mediano plazo y una tarjeta de
presentacion ante sus clientes y proveedores.

iPor qué es importante tener espacios empresariales en Santa Cruz?

Basicamente porque Santa Cruz de la Sierra se constituye en una de las ciudades mas
pujantes de Latinoamérica y la mas importante, econémicamente, en Bolivia. Todas las
empresas multinacionales que operan en el pais tienen su oficina central en Santa Cruz y es
aqui donde estd el futuro econdmico en el pafs.

i{Desde su punto de vista qué tipo de beneficios aportan estos espacios a la
economia y productividad de las empresas?

Creo que el estar cerca del Aeropuerto Internacional Viru Viry, tener un lugar fisico donde
las empresas puedan almacenar su mercaderia, a solo unos minutos del aeropuerto y no
tener que cruzar toda la ciudad, se convierte en un importante beneficio econémico. Es un
importante ahorro de combustible y tiempo, esto es un aporte desde todo punto de vista,
tener un espacio tan importante para otros empresarios que vienen de afuera y constatar la
existencia de un proyecto tan grande, importante y beneficioso como el PEC2 en esa zona.

£Qué opinion tiene respecto a la expansion urbana de la zona norte y el crecimiento
de su plusvalia?

El crecimiento urbano que existe en Santa Cruz de la Sierra, en todas las zonas, es algo
impresionante, algo que no se vive en ninguna de las ciudades de Latinoamérica. Santa
Cruz es considerada como una de las ciudades que mas crece en nuestro continente,
y basicamente la zona Norte es una de las que mas plusvalia tiene. Creo que no hay una
empresa que no tenga la necesidad de tener un espacio para un proyecto, un almacén, o una
empresa que necesite un espacio para el ensamblaje de productos. Invertir en la compra de
un terreno en el Parque Empresarial 2, desde mi punto de vista, es mejor que tener el dinero
en el banco, porque la rentabilidad que va a tener dentro de los préximos cinco o 10 afos es
garantizada debido al crecimiento vertiginoso de esta zona.

{Qué ventajas encuentra al estar emplazado en esta zona? ;Ya operan en el PEC2?
Entre las ventajas de estar en el PEC2 se puede mencionar la cercania al aeropuerto, por
ejemplo, en nuestro caso, toda la mercancia que recibimos para nuestros clientes llega via
aéreay para el almacenaje nos queda a un par de minutos. Nuestra mercancia es refrigerada 'y
para nosotros es muy importante que no se rompa la cadena de frio durante el traslado de la
mercaderfa. Por ello tener una cdmara fria en el parque empresarial es fundamental, evitando
tener que trasladar la mercaderia por toda la ciudad.

Nosotros ya tenemos operaciones en la Fase 1 del Parque Empresarial 2 con nuestra
empresa madre, Inter Science Ltda. y estamos inaugurando nuestro primer almacén con
una infraestructura de poco mas de 1.000 metros cuadrados y una cémara frla de 120
metros cuadrados, que debe mantener una sensacion térmica de 2 a 8 grados; temperatura
requerida para el correcto almacenaje de nuestros productos (reactivos para laboratorio
clinico basicamente). En el PEC2 no estamos operando aun, pero hemos comprado
recientemente un terreno, y el proyecto es comenzar a operar en los proximos anos con un
almacén para MEDLAB.

Como empresario, tengo la obligacion de tener una vision a futuro y prever dénde va a
estar mi empresa dentro de las préximas décadas e invertir para que esto sea posible y no
solamente ver las necesidades del ahora.

{Qué perspectivas al respecto?

Queremos seguir creciendo en el mercado, consoliddndonos como una de las empresas
mas importantes en el rubro de la salud, y contar con los espacios fisicos, segun las buenas
practicas de almacenamiento (BPA), para demostrar tanto a proveedores extranjeros como a
clientes nacionales que cumplimos con todas las normas de almacenamiento y compliance’

Estar estratégicamente bien ubicados no solamente nos da mejores condiciones de logistica,
sino también nos ofrece la posibilidad de tener una excelente carta de presentacion que
mostraremos con mucho orgullo.
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EL VERDADERO MERITO DEL PEC 2 ES TENER UNA VISION

EXACTA EN ARQUITECTURA

“LA MEJOR FORMA DE REUNIR A LAS EMPRESAS”

Los parques empresariales son la mejor forma de reunir a las empresas en un area
estratégica, cuya ubicacion les permite ser mas eficientes en la administracién de
la logistica; con ambientes seguros; proporcionando facilidades para el trafico de
camiones; posibilitando a los proveedores que aborden en un solo espacio a los
distintos clientes entre otros, describié Alipaz.

“Los parques empresariales de este tipo son modelos que se aplican con gran éxito
en otras ciudades latinoamericanas. Aca se llama parques, en otros lugares del
mundo se los denomina poligonos industriales o empresariales; el PEC2 es una
modalidad que considero Util y sana para una ciudad que estd en crecimiento y
que trata de organizarse’, sostuvo.

De igual forma, el Gerente de Armag, explicé que el verdadero mérito del PEC2 es
tener una vision exacta en arquitectura y ubicacion estratégica en los margenes
de la ciudad de Santa Cruz de la Sierra, “siendo el mejor parque empresarial
logistico”; estd hecho con caracteristicas que benefician a empresas dedicadas a la
importacion y exportacion, “en los parques industriales, las normas de urbanismo
qguedan en segundo plano, por lo general; no se organiza a las empresas por
rubros. Por ejemplo, una empresa de alimentos puede estar ubicada al lado de una
que produce cemento, generando molestias con ruidos y olores, ocasionando un
ambiente negativo para ambas industrias, hecho que no ocurriria en el PEC por sus
caracteristicas’, afirmo.

“FUE MUY FACIL TOMAR LA DECISION”

Segun el ejecutivo, llevaban afios buscando un espacio que se ajuste a una serie de
condiciones iddéneas para Armag, condiciones que eran practicamente imposibles
de conseguir. Requerfan un terreno amplio, avenidas anchas, buena vecindad,
precios razonables y que se encuentre dentro de la ciudad, “era practicamente
imposible de hallar”.

“Cuando conoci la Fase 1 del Parque Empresarial, la venta de sus terrenos habia
terminado, sin embargo, me enteré que comenzé la Fase 2 e inmediatamente me
contacté con los encargados, siendo uno de los primeros clientes en adquirir un
espacio, tuve la posibilidad de elegir el terreno de mi preferencia entre todos los
del parque’, recordé.

Entre las caracteristicas que Alipaz valora como ventajosas para las empresas que
deciden formar parte de este proyecto empresarial menciond su emplazamiento,
dado que esté en la zona Norte, de mayor expansion y desarrollo en Santa Cruz, tiene
acceso a las principales carreteras con conexiones con el resto de la ciudad y el pais,
muy cerca del Aeropuerto Internacional Viru Viru y de la Carretera a Warnes. Por todo
lo anterior tomar la decisiéon de ser parte del PEC2, fue muy facil para la empresa.

PRESENTE EN LOS PROYECTOS MAS IMPORTANTES DE BOLIVIA

“Sin querer sonar soberbio, Armaqg participd en los proyectos més importantes
de Bolivia, haciendo lo que nos apasiona, proponiendo soluciones eficientes
para las obras de construccién civil, montaje y mantenimiento. Siendo seguros
en las alturas, con los mejores encofrados en el mundo, consoliddndonos en los
proyectos mas importantes de Bolivia por nuestra trayectoria”aseguro.

De igual modo, expresd que la intencion de Armag para el afio 2018 es instalarse
en los predios del PEC2, con la austeridad que los caracteriza, dando comodidad a
sus trabajadores y clientes, “estoy contento por la inversion que hemos realizado,
continuaremos impulsando a las empresas con estas ideas que son muy acertadas’,
finalizo el gerente.

ARMAQ LTDA.

Armag Ltda., nace en octubre de 1997 en a ciudad de La Paz, con la vision
de proveer e insertar en el rubro de la construccion, equipos modernos,
normalizados y certificados; tiene tres sucursales en el eje troncal del pais
y trabajan éptimamente en proyectos ubicados en cualquier punto del
territorio nacional. El afo 2010 se implementd y certificd un Sistema de
Gestion integrando las normas ISO 9001 y OHSAS 18001.

Es una empresa especializada en el alquiler, montaje de equipos livianos
y servicios para construccion; estd comprometida con la satisfaccion del
cliente, el cuidado de la salud de los trabajadores, la prevenciéon de dafios
y la preservacién del medio ambiente, cumpliendo con los requisitos del
sistema de gestién, la legislacion vigente y otros requisitos aplicables,
asegurando la mejora continua.
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EL PEC 2 FOMENTA EL MODELO DE ECONOMIAS EN RED Y
ESTIMULA EL CRECIMIENTO DE LAS EMPRESAS

SANTA CRUZ EN CRECIMIENTO

Mauricio Gross, recordd que el crecimiento de Santa Cruz en los Ultimos afios ha
sido muy acelerado y, considerando ese ritmo de desarrollo, refirié la importancia
de cuidar que la ciudad crezca estructuralmente, creando y aplicando
correctamente politicas de ordenamiento y servicios para que las empresas
tengan mejores condiciones.

Para Gross, la Zona Norte en Santa Cruz a diferencia de otras ciudades, estuvo
creciendo al mismo ritmo de la industria del Departamento, aconsejé seguir en
esta direccion la préxima década.

LOS BENEFICIOS DE UN PARQUE EMPRESARIAL

Segun Gross, los espacios empresariales en Santa Cruz son esenciales para el
desarrollo social y econdmico; estimulan el crecimiento de las empresas en éreas
que requieren progreso y apoyan la expansién de las empresas que necesitan
espacios para acceder de forma eficientes a zonas centrales del pafs.

Considerd que estos emprendimientos necesitan el apoyo no solo del sector
industrial, sino también de leyes que faciliten la promocién de estos parques
publicos o privados. “Es importante una buena planificaciéon urbana’, dijo.

“Los parques empresariales benefician a las empresas en el crecimiento y desarrollo,
pero también por el concepto propio de agrupamiento empresarial, el cual genera
la posibilidad de dinamizar las economias en red, junto con otras empresas e
industrias, asimismo de nuevos puntos de produccion y/o distribucion’, enfatizo.

SOMOS PARTE DEL PEC2

AGSA decidid ser co-propietario del PEC2 porque sus agencias se encuentra
situadas entre la ciudad de Santa Cruzy Montero, ademés por la buena planificacion
y seguridad que brinda el parque.

“Nuestra empresa recién adquirié un terreno en el PEC2 con la vision de usarlo

como un centro de distribucién para todas nuestras sucursales del Departamento’,
argumento Gross.

AGSA

Ing. Mauricio Gross
Gerente General

ih T, A A

Agencias Generales S.A., con 60 afios de vigencia en el mercado importa,
comercializa y brinda servicios post venta de maquinarias para la industria,
construccion, agro, minerfa y domicilio.

Lineas destacadas:

- Motores, motobombas y generadores HONDA
- Motores y automatizacion WEG

- Compresores industriales SCHULZ

+ Mezcladoras MENEGOTTI

- Herramientas eléctricas METABO

- Maquinas de soldar MILLER

- Compactadoras y vibradoras MASALTA

- Bombas de agua CITY PUMPS

- Bombas sumergibles FRANKLIN

Servicio Post-Venta

- Talleres propios en todo el pais

- Amplio stock de repuestos (36.000 ftems)
- Personal capacitado en fabrica

- Mantenimiento y reparacién en general
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